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   Кіріспе

Ақпарат ғасыры деп аталатын қоғамның жаңадан дамуы, байланыстың дамуына қатаң талаптар керек етеді. Осыған тәуелді өз уақытында әр түрлі ақпараттты саналы тарату, адамдардың кәсіби және жеке өмірлеріне қажет. Қазақстанда жаңа нарықтың қарым-қатынасының дамуына әсер етуге себеп болатын байланыс, өнеркәсіптік инфрақұрылымның және нарықтың маңызды бөлігі болып табылады, өнеркәсіптің тиімділігін және қоғамның жағдайын жақсарту.


Қоғамның өз қызметіндегі шешімді тиімді қабылдау, жобалау мен менеджмент тәсілдерінің рационалды формаларын табу, ҒТП-ның жетістігін жүзеге асыруы инженерлі-техникалық жұмысшылырдың экономикалық дайындығына байланысты.


Салалық экономика және менеджмент пәні студенттерді  салалық өндірістік экономикасының нарыққа өтудің негізгі проблемаларын, экономикалық көрсеткіштік жүйелерін және олардың арақатынастарын, интенсификация бағалауының методикалық сұрақтары мен құрылымның тиімділігін, байланыс жүйесіндегі жаңа техниканың жұмыс істеуіне әсер ететін жағдайларды: резервте болған өндістерді табу үшін және еңбектік, материалдық және ақшалай байланыс ресурстарын жақсырақ қолдануға және басқаруға үйретеді. 


Негізгі экономикалық проблемаларын қарастыру, осындай жағдайларға байланысты, нарыққа өту үшін, маркетинг, нарық конъюнктурасы, сұраныс пен тұтыну, конкуренция мне демонополизация , акциялау сияқты экономикалық дәрежелерін міндетті түрде оқып үйрену қажет. 


Салалық экономика және менеджмент курсы: барлық экономикалық ғылымның теориялық негізі болатын, негізгі экономика курсымен, байланыс жүйесі мен коммутация жүйесінің, бағытталған байланыс жүйесінің, оптикалық байланыс жүйесінің, радиобайланыс пен телехабарлау жүйесінің негізінің техникалық пәнімен  тығыз байланысты. 


Курстың методологиялық негізі диалектикалық келісім, экономикалық экспериментпен келісілген теориялық анализ, экономика – математикалық тәсілді қолдану болып табылады.


Пререквизиттер

Пәнді оқу кезінде келесі пәндерді білу қажет:

· Экономика негіздері, экономика теориясының негізі болып табылады.
· Техникалық пәндермен қатынасы– желі құру негіздері және телекоммуникация жүйесін құру тәсілдерін қолдану;
· Экономика негіздері, экономика теориясының негізі 

· Қаржы, несие, банк

· Бухгалтерлік есеп және аудит

Постреквизиттер

Пәнді оқығаннан кейін, осы пәннің білімі керек болатын пәндер:

· Кәсіпкерлік және салық жүйесі;
· Қаржы-шаруашылық қызметін талдау және сараптау;
· Диплом алды тәжірибе;

· Дипломдық жұмыс

Пәнді оқыту мақсаты
Пән өз алдына келесі талаптарды қояды – студенттерге экономика пәнінің мәнімен мақсатын, байланыс саласының әлеуметтік – экономикалық ерекшеліктерімен таныстыру. Байланыс саласының кәсіпорындарының экономикалық көрсеткіштерін талдап, оқыту.  Сонымен қатар менеджменттің теориялық әдістемелерін, байланыс саласының менеджментінің ерекшеліктері, басқару тәсілдері мен шешім қабылдау әдістерін үйрету. 
Пәнді үйретудің негізгі мәселелері

Пәннің мақсатын жүзеге асыру үшін және қойылған мәселелерді шешу үшін, студенттердің білімін тексеру үшін оқу жұмыстарында келесі тәсілдер қолданылады: дәрістер, зертханалық және тәжірибелік сабақтар, курстық жұмыстар, тестік және емтихан сұрақтары. Сонымен қатар студенттің өз бетімен жұмыс істеу қабілетін жоғарлату үшін кейбір тақырыптардың курстық сұрақтарын коспектілеу, курстық жұмысты орындау және оны қорғау қажет.

· Курс саясаты:

· Сабаққа кешікпеу және қалмау;
· Оқытушының сабақ жүргізу тәсілдерін мұқият қадағалап, оқу жүйесіне ат салысуы қажет;
· Сабаққа белгілі бір себептермен қатынаспаған болса, зертханалық жұмыстарды орындауға мүмкіндігі бар (деканатың рұқсаты қажет); 
· Курстық жұмысты қорғау, курстық жұмыс семестрдің бітуіне екі жеті қалғанда тапсырылуы қажет;
· Өзбетімен жұмыс жасау кітапханада немесе үйде атқарылады;
Академикалық этика нормасы:

· Тәртіптілік;

· Көргенділік:

· Кішіпейілділік;

· Адалдық;

· Жауаптылық;

· Жұмыс кезінде аудиторияда телефонды өшіріп қою.

Ұрыс-керіс туындаған жағдайда, оны оқытушының, эдвайзердің көмегімен топ арасында талқалау қажет, егер ол ушыққан жағдайда оны деканат қызметкерлеріне жеткізу қажет.

Оқу жүйесінің дәрісін сағат бойынша бөлу:
	Дәріс/апта.
	Тақырып атаулары
	Сағат саны

	1


	Тақырып 1. Қазақстан байланыс саласының құрылуы, дамуы, экономикалық сипаттамасы, ел экономикасы потенциялының қалыптасуындағы мәні, басқару жұмысын ұйымдастыру және реттеу. Байланыс қызметтерінің қалыптасуы, олардың жұмыс сапасын басқару, оны жақсарту жолдары
	   2

	2
	Тақырып 2. Байланыс саласында еңбекті ұйымдастыру, еңбек ресурстарын пайдалану, еңбекақыны ұйымдастыру
	2

	3
	Тақырып 3. Байланыс өндіріс қорлары
	2

	4
	Тақырып 4. Өндірістің өзіндік құны және төмендету жолдары, байланыс салсындағы баға құру саясаты: жолдары, бағаның сипаттамалары, реттелуі. Байланыс кәсіпорндарының жұмыс қорытындысын бағалау, табысы, пайдасы және тиімділігі. Инвестиция.

	2

	     5
	Тақырып 5. Телекоммуникация менеджментінің мәнісі, мақсаты және міндеті. Басқару және шешім қабылдау тәсілдері
	2

	6
	Тақырып 6. Телекоммуникация жүйелерін пайдалануды және ұйымдастыруды басқару
	2

	7
	Тақырып 7. Тұтынушыларға байланысты менеджменттің негізгі элементтері
	2

	8
	Тақырып 8. Қаражат тетігі арқылы мекемелерді басқару
	2

	Жалпы сағат саны
	16


Кесте 5. – Зертханалық сабақ.

	№
	Зертханалық жұмыстың мазмұны
	Сағат саны

	1
	Байланыс қызметінің көлемін жоспарлау.
	4

	2
	Негізгі бағалау экономикалық көрсеткіштерді есептеу. 
	6

	3
	Кәсіпорын еңбек қоры мен еңбек ақысы, еңбек өнімділігі
	4

	4
	Байланыс өндірісінің қорлары және қолданылуы
	6

	5
	Байланыс саласындағы өзіндік құны және баға құрау жүйесі.
	6

	6
	Күрделі қаржының экономикалық тиімділігі.
	6

	Жалпы сағат
	32


Кесте 6. – Студенттің өзбетімен жұмыс істеу кестесі 

	№

п/п
	Оқу

түрлері
	СӨЖ тақырыбы


	ЕГЖ тапсыру ж.б. уақыты


	Әдебиеттер бөлімі және қолдану көздері

	1.

2.

3.


	Дәріс

Зертханалық сабақ 

Cеместрлік жұмыс
	Өткен дәрістің материалдарымен жұмыс жасау

Зертханалық жұмыстың материялдарымен танысу

Cеместрлік жұмысты жасау әдістемелерімен және тәсілдерімен танысу
	Апта сайын
Апта аралатып
4-15  аптада
	Конспект,

оқулық

Әдістемелік нұсқау (эл. вар. А-418)
Әдістемелік нұсқау
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1. Базылов Қ.Б., Алибаева С.А., Аманжолова Қ.Б. Органтзация управления и регулирования в связи общего пользования республики казахстан. Учебное пособие. – Алматы энергетика және байланыс институты. 2005ж.
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9. Голубицкая Е.А., Кухаренко Е.Г. Основы маркетинга в телекоммуникациях. Учебное пособие.- М: Радио и связь, 2005.

10. Есімжанова С.Р. Маркетинг. Оқу құралы. – Алматы: « ЭКО» Баспа үйі, 2005ж

11. Сатыбалдыұлы С., Байтанаева Б. Маркетинг және менеджмент негіздері: оқулық. – Астана: Фолиант, 2007.
12. Голубицкая Е.А., Жигульская Г.М. Экономика связи. Учебник для вузов. М.: Радио и связь. 2000

13. Голубицкая Е.А.  Экономика связи. Учебник для студентов ВУЗов.   М.: ИРИАС.2006г.

14. Закон РК «О связи». Алматы, ЛЕМ, 2004
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Тест тапсармаларының жинағы:

(30 сұрақтан 4 нұсқа)

      Емтихан  сұрақтары

(Билет жинағының саны 25)
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