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Тема 1. Становление и структура международной экономики -2ч

1. Понятия международной экономики

         Мировая экономика (мировое хозяйство) – это система, куда входят все национальные экономики мира, или конкретнее - это система, куда входят только те части национальных экономик, которые поставляют товары, услуги и экономические ресурсы на внешний рынок. 

         Мировая экономика прошла ряд этапов:

- с конца 19 века до начала 1-й мировой войны – первая волна глобализации, ТНК немногочисленны, интеграционные объединения отсутствовали, международные экономические организации немногочисленны и слабы;

- от 1-й мировой войны до начала 50-х годов – сворачивание мирохозяйственных связей (две мировые войны, революции, гражданские войны, экономический кризис 30-х годов), объем мировой торговли восстановился к  50-м годам;

- с начала 50-х годов по начало 21 века – активная транснационализация, интеграция и либерализация мировой экономики.   

          Международная экономика – это теория международных отношений, т.е. часть экономической теории.

Экономическая система – деятельность людей по использованию имеющихся в их распоряжении материальных и духовных ресурсов для производства товаров и услуг для обеспечения своих материальных потребностей в рамках определенных организационных структур. Когда мы говорим мировая экономика, то имеем в виду, что экономическая система выходит за рамки национальных границ и жизнеобеспечение людей требует межгосударственного обмена необходимых для этого ресурсов.

«понятие «мировая экономика», широко используемо в работах ученых-экономистов, в речах политических деятелей, журналистов, предпринимателей и т.д., вкладывается различное содержание. Под мировой экономикой может пониматься:

1. Совокупность производственной деятельности человека, которое можно характеризовать такими показателями, как мировой валовой продукт, мировое производство зерновых, нефти и т.д.

2. Совокупность национальных экономик всех стран мира, каждая из которых занимает в мировой экономике определенное место.

3. Совокупность международных экономических отношений. Начиная с меркантилистов и первых экономистов классической школы, сфера международных экономических отношений выделялось в одно из направлений классической науки.

4. Планетарная деятельность транснациональных компаний (ТНК) и банков (ТБ).

5. Ансамбль, структурированный в крупные блоки: Север-Юг, Восток-Запад.

6. Мировая система сформированная и организованная в результате развития капиталистического способа производства – именно так рассматривают мировую экономику последователи К. Маркса и В.И. Ленина и современные неомарксисты.

7. Мировая капиталистическая система, которая все определяет, организует и структурирует (т.е. своего рода «бог из машины»), о происхождении которой, однако, ничего не известно.

8. Результат экономической деятельности всего человечества, рассматриваемой с учетом состояния окружающей среды и имеющихся ресурсов».

9.«мировая экономика – это совокупность экономической деятельности планеты, в основном координируемая и структурируемая на местном (локальном) уровне и более или менее интегрируемая и структурируемая динамикой капиталистического развития на национальном и мировом уровнях. В настоящее время мировая экономика не является «интегрируемым целым» в том смысле, что она не обладает собственным механизмом воспроизводства; она возникает в результате взаимодействия и взаимовлияния двух логик: логики воспроизводства человечества, расчлененного на многочисленные группы, и логика капиталистического воспроизводства».

Объектом науки о международных экономических отношениях является мировое хозяйство, а непосредственным предметом – экономические отношения, выходящие за рамки границ государства.

 Система хозяйственных связей между национальными экономиками различных стран, основанная на международном разделении труда. Международные экономические отношения (мирохозяйственные связи) – система хозяйственных отношений между странами. «Международные экономические отношения», «мирохозяйственные связи», «всемирные экономические отношения» и т.д. суть этих терминов одна - международные экономические отношения существуют постольку поскольку, поскольку существуют национальные государства.

2. Этапы развития мирового хозяйства
3.Основные черты мировой торговли

         «Международная торговля представляет собой процесс купли и продажи, осуществляемый между покупателями, продавцами и посредниками в разных странах».

       МТ включает экспорт и импорт товаров, соотношение между которым называют торговым балансом. При определении объема и динамики мировой торговли берется сумма стоимости экспорта всех стран мира.

        Динамика послевоенной МТ имеет тенденцию ускорения темпов развития .

         Беспрецедентно высокие темпы обусловлены рядом факторов:

         - высокими темпами экономического роста в результате создания после войны новых отраслей и коренной технической реконструкцией старых;
         - углублением международной специализации и кооперации под влиянием НТР  предметной (по конечной продукции) и технологической (отдельные операции или процессы) - наряду с обычной коммерческой торговлей растет товарооборот, обслуживающий международные производственно-технические связи. А это ведет к либерализации МТ, снижению таможенных пошлин и ограничений; 

- активным включением ряда ранее отсталых стран.
         Характерная черта МТ - наличие особой системы цен - мировых цен.

         В их основе лежат:

         -   интернациональные издержки производства, тяготеющие к среднемировым затратам основных факторов производства (капитал, труд, природные и материальные ресурсы), расходующиеся на создание товаров;

         - соотношения спроса и предложения на мировом рынке;

         - время года, место, условия реализации товара, особенности контракта и др.

         В качестве мировых цен принимаются цены крупных систематических и устойчивых сделок.

          4. Международное разделение труда
Международная экономики (МЭ) как часть общей теории рыночной экономики. Предмет теории МЭ. История становления МЭ. Возникновение мирового рынка и мирового хозяйства. Основные характеристики современной МЭ. Структура МЭ, Международное разделение труда. Формы международных экономических отношений. Регулирование МЭ на национальном и международном уровне. Международная торговля – понятия, темпы развития. Измерение стоимостного объема международной торговли. Товарная и географическая структура международной торговли. Внешняя торговля страны. Внешнеторговый оборот, торговый баланс, и торговое сальдо. Модель равновесия на мировом рынке. Международное разделение и движение факторов производства. 

         Тема 2. Классические теории международной торговли -2ч

 1. Основные теории международной торговли (МТ)

         В современных условиях активное участие страны в МТ дает значительные преимущества:

         - позволяет более эффективно использовать имеющиеся в стране ресурсы;

         -приобщиться к мировым достижениям науки и техники;

         - в более сжатые сроки осуществить структурную перестройку своей экономики;

         - более полно и разнообразно удовлетворять потребности населения.

  Теории МТ идут от классической политэкономии, постоянно развиваются и совершенствуются. Но центральными вопросами всех теорий были следующие:

         - что лежит в основе МРТ;

         - какая международная специализация наиболее эффективна для страны и региона и приносит максимум выгоды;

 какими факторами предопределяется конкурентоспособность страны в мировой торговле.

         Классическая теория МТ:
         А. Смит - основой развития МТ служит различие абсолютных издержек. Поэтому надо импортировать товары из страны, где они меньше, а экспортировать те товары, издержки которых ниже у экспортеров.

         Д. Рикардо - дополнил его и сформулировал теорию сравнительных издержек, в которой он считал возможной взаимовыгодную торговлю даже при наличии преимуществ одной страны перед другой при производстве товаров. Стране целесообразно специализироваться на производстве таких товаров, по которым она имеет сравнительно более низкие затраты труда и капитала. При полной свободе торговли принцип сравнительных издержек действует автоматически и ведет к оптимальной специализации в производстве и торговле.

         Г. Хаберлер - американский экономист модифицировал эту теорию и разработал модель альтернативных издержек.

         Специализация, основанная на сравнении преимуществ, обеспечивает более эффективное размещение мировых ресурсов и рост мирового производства соответствующих товаров.

         Но эти модели имеют ряд упрощений, которые  исходят:

         - из наличия двух стран и двух товаров;

         - свободной торговли;

         - совершенной мобильности труда - рабочей силы внутри каждой страны при отсутствии его перелива между странами;

         - постоянных издержек производства;

         - полной взаимозаменяемости ресурсов при альтернативном использовании;

         - игнорирования различий в уровне зарплаты между странами;

         - отсутствия транспортных затрат и технических изменений.
2. Меркантилистская теория мировой торговли
Ранний меркантилизм возник в конце XV века и был основан на стремлении к увеличению денежного богатства. Для удержания денег в стране запрещался их вывоз за границу. Все денежные суммы, вырученные от продажи, иностранцы должны были потратить на покупку местных изделий. Ранние меркантилисты придерживались взглядов, согласно которым государству следует продавать на внешнем рынке как можно больше любых товаров, а покупать как можно меньше. При этом должно накапливаться золото, отождествлявшееся в то время с богатством.

Поздний меркантилизм развивался со второй половины XVI до середины XVIII века. Центральным положением позднего меркантилизма была система активного торгового баланса.   

Источником избытка считалась разница между стоимостью вывезенных и ввезенных товаров, которая обеспечивалась двумя способами:

1) Вывоз изделий из своей страны, причем разрешался вывоз только готовых изделий, так как от их продажи можно выручить больше денег, чем от вывоза сырья, и запрещается ввоз предметов роскоши;

2) Посредническая торговля, в связи, с чем разрешался вывоз денег за границу.

Меркантилизм – направление экономической мысли, разработанное европейскими ученными, подчеркивавшими товарный характер производства.

Меркантилисты придерживались мнения, что рост богатства возможен только за счет перераспределения, каждой нации помимо крепкой экономики необходима сильная государственная машина, включающая амию, военный и торговый флот, которая могла бы обеспечить превосходство над другими странами. Экономическая система состоит из трех секторов: производственный сектор; сельский сектор; иностранные колонии.

Для укрепления национальных позиций государство должно:
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  поддерживать положительный торговый баланс – вывозить товаров больше, чем ввозить;
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    регулировать внешнюю торговлю для увеличения экспорта и сокращения импорта;
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   запретить или строго ограничить вывоз сырья и разрешить беспошлинный импорт сырья, которое нее добывается внутри страны. 
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  запретить всякую торговлю колоний с иными странами, кроме метрополии, которая единственно может перепродавать колониальные товары за рубеж.

3. Теория абсолютных преимуществ

Адам Смит в своей знаменитой книге «Исследование о природе и причинах богатства народов» предположил, что для государства может быть выгодной не только продажа, но и покупка товаров на внешнем рынке. Этот его подход получил название принципа абсолютного преимущества.

             3. Международное разделение труда в работах А. Смита
Для того, чтобы понять сущность, роль и значение разделения труда как такового, необходимо вспомнить слова Адама Смита, сказанные еще в 1776 г.: “Основное правило каждого здравомысля​щего главы семьи — никогда не пытаться сделать дома то, что дешевле купить, нежели произвести самому. Портной не пытается шить себе обувь, а покупает ее у сапожника. Сапожник не пытается сшить себе одежду, а нанимает портного. Фермер не пытается сделать ни то, ни другое, а пользуется услугами обоих этих ремесленников. Каждый из них находит выгодным для себя использовать свое собственное производство таким образом, при котором он об​ладает некоторыми преимуществами перед соседями, и покупать на часть своего продукта или (что то же самое) за цену, составляющую часть этого продукта, все, что бы ему ни понадобилось”.

Общественное разделение труда, являясь по определению К. Маркса совокупностью многообразных полезных работ, расчле​ненных на множество различных родов, семейств, подвидов и раз​новидностей, в своем развитии прошло следующие исторические этапы:
1) отделение скотоводства от земледелия;
2) выделение ремесла в самостоятельный вид деятельности;
3) выделение торговли в самостоятельный вид деятельности.
Международное разделение труда (МРТ) является высшей ступе​нью развития ОРТ между странами. Оно представляет собой устой​чивую, экономически выгодную специализацию отдельных стран на производстве тех или иных видов продукции и взаимный обмен результатами этой деятельности между странами в определенных количественных и качественных соотношениях.
Рассматривая МРТ, необходимо определить единство и различия внутригосударственного разделения труда (ВРТ) и международ​ного разделения труда.

Под разделением труда внутри страны понимается система или способ организации труда, при которой отдельные хозяйствующие звенья сосредоточивают свои усилия на производстве определен​ных предметов или услуг, а потом обмениваются ими. Значит, раз​деление труда характеризуется двумя конституирующими черта​ми — специализацией и обменом.
Внутригосударственное и международное распределение труда имеют ряд общих черт. Во-первых, они относятся к общественному разделению труда. Во-вторых, внутригосударственному разделению труда свойственны две характерные черты — специализация на про​изводстве определенного рода предметов и обмен этими предмета​ми. Но эти же особенности присущи и МРТ с той лишь разницей, что их действие развертывается не внутри отдельных стран, а между независимыми странами. Именно это дает основание рассматри​вать международное разделение труда как один из видов общест​венного разделения труда.
Наиболее важным отличием МРТ от ВРТ является присущая каждому из них особенность путей воздействия на структуру на​ционального народнохозяйственного комплекса стран-участниц этого международного процесса. При развитии внутригосударствен​ного разделения труда происходит прямая перестройка структуры национальной экономики (так как цель ВРТ — распределить капи​тальные вложения по отдельным отраслям экономики таким обра​зом, чтобы можно было удовлетворить основные потребности на​родного хозяйства при имеющихся ограниченных капитальных, природных и людских ресурсах), а при МРТ ее изменения осущест​вляются не прямо, а опосредованно,   т. е. путем приспособления национальной экономики к потребностям других стран-участниц МРТ. 
В конечном счете воздействие международного разделения тру​да на структуру национальной экономики сводится к тому, что страны-участницы должны расширять производство на экспорт и импортное потребление. Как только в стране налажено постоянное производство товаров на экспорт и потребление импортной про​дукции, то имеются основания говорить, что страна изменила структуру своей национальной экономики в соответствии с харак​тером своего участия в МРТ. Это типичный результат включения страны в МРТ.
Таким образом, можно сделать вывод о том, что МРТ не явля​ется продолжением внутригосударственного разделения труда: МРТ представляет собой один из особых самостоятельных видов общест​венного разделения труда.

4. Теория сравнительных преимуществ

Давид Рикардо, отметив специфику международных отношений, создал модель, в которой показал, что несоблюдение принципа Смита не является препятствием для взаимовыгодной торговли. Рикардо открыл закон сравнительного преимущества: Страна должна специализироваться на экспорте товаров, в производстве которых она имеет наибольшее абсолютное преимущество.   

Д. Рикардо, обусловил трудностями перемещения факторов производства между странами. Согласно модели, Португалия обладает абсолютным преимуществом перед Англией в производстве сукна и вина, однако Португалия имеет сравнительное преимущество в производстве вина, так как для его производства потребуется 67% издержек Англии, а для производства сукна – 90%. Следовательно, для Португалии более выгодно производить и экспортировать вино, а для Англии сукно

В Англии 1 
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 сукна стоит примерно 4/5 л вина, в Португалии – примерно 6/5 л вина. Эти относительные цены существуют при отсутствии и торговли между Англией и Португалией и поэтому называются автаркическими.

Таким образом, свободная торговля ведет к специализации в производстве каждой страны, развитию производства «сравнительно преимущественных» товаров, увеличению выпуска продукции во всем мире, а также к росту потребления в каждой стране.

Каждая страна может максимально увеличить свою прибыль от внешней торговли, если будет полностью специализироваться на «сравнительно преимущественном» товаре.

Значение международной торговли в развитии национальной и международной экономики. Историческая эволюция теорий международной торговли. Основные идеи меркантилистской теории. Экономическая политика, основанная на воззрениях меркантилистов. Историческое значение и критика меркантилизма. Идея о международном разделении труда А. Смита. Модель абсолютных преимуществ А. Смита. Ограниченность теории абсолютных преимуществ. Развитие теории абсолютных преимуществ Д. Риккардо. Альтернативная цена. Модель сравнительных преимуществ. Теория международной цен Дж. Ст. Милля. Теория взаимного спроса. Специализация стран. Выигрыш от торговли – экономия затрат труда и увеличение потребления. Значение принципа сравнительных преимуществ в теории международной торговли. 

         Тема 3. Теория соотношения факторов производства -2ч

         1. Модель Хекшера-Олина

          Модель Эли Хекшера - Бертеля Олина (лауреат Ноб. премии 1977г.) основывается на неоклассическом подходе к мировой торговле          и специализации отдельных стран:

         - по причинам исторического и географического характера распределение материальных и людских ресурсов между странами неравномерно, что объясняет различие в ценах на товары, от которых зависят национальные сравнительные преимущества.

         - отсюда следует закон пропорциональности факторов: в открытой экономике каждая страна специализируется в производстве товара, требующего больше факторов, которыми страна относительно лучше наделена.

         Б.Олин сформулировал этот закон так: «Международный обмен - это обмен изобильных факторов на редкие: страна экспортирует товары, производство которых требует большего количества факторов, имеющихся в изобилии».

         По этой модели - в МТ происходит выравнивание цен факторов производства. Суть механизма: первоначальная цена факторов производства (зарплаты, ссудного процента, ренты и т.д.) сравнительно низкая на те из них, которые имеются в данной стране в изобилии, и высокая на те, которых недостает. Специализация на производстве капиталоемких товаров ведет к интенсивному переливу капиталов в экспортные отрасли - растет спрос на капитал - растет его цена (процент на капитал). Специализация на производстве трудоемких товаров влечет перемещение трудовых ресурсов в соответствующие отрасли - растет цена рабочей силы (зарплата).

         Поэтому обе группы стран теряют свои преимущества, идет нивелирование уровней их развития.

 2. Теория обеспеченности факторов производства

Экономисты – неоклассики - начали объяснять международную торговлю также через теорию факторов производства.

В середине 20 – х годов XX столетия, экономистами Хекшером и Олином, была создана стройная теория международной торговли.

Теория соотношения факторов производства основана на многочисленных допущениях в отношении факторов производства, только две страны (Страна 1 и Страна 2) и только два товара (Товар 1 и Товар 2), один из которых трудоемкий, а другой – капиталоемкий, и уже два, а не один фактор производства (труд – L и капитал - K). Принимают участие помимо труда также и другие факторы производства.

Наиболее важными допущениями теории соотношения факторов производства являются фактороинтенсивность и факторонасыщенность.

Фактороинтенсивность – это показатель, определяющий относительные затраты факторов производства на создание определенного товара.

 Факторонасыщенность – показатель, определяющий относительную обеспеченность страны факторами производства

 5. Различная обеспеченность факторами производства

Теорема Хекшера – Олина – каждая страна экспортирует те фактороинтенсивные товары, для производства которых она обладает относительно избыточными факторами производства, и импортирует те товары, для производства которых она испытывает относительный недостаток факторов производства.

Основываясь на соотношениях, приведенных выше, Страна ё1 производит и экспортирует Товар 1, поскольку он относительно более трудоемкий, а труд является избыточным фактором производства в этой стране. Страна 2 производит и экспортирует Товар 2, поскольку он является относительно более капиталоемким, а капитал является избыточным фактором в этой стране.

Таким образом, теорема не только признает, что торговля основывается на сравнительных преимуществах, но и выводит причину сравнительных преимуществ – Различие и насыщенность стран Факторами производства.

6. Выравнивание цен на факторы производства

Если изменяется относительная цена трудоемкого товара, как изменится, и изменится ли вообще, относительная цена самого труда в трудонасыщенной стране, производящий этот товар? Если в результате торговли изменяется относительная цена капиталоемкого товара, то, как изменится цена капитала в капиталонасыщенной стране, его производящей?

Выравнивание  в результате торговли относительных цен на товары приводит к выравниванию относительных цен и на факторы производства, с помощью которых эти товары были произведены. Гомогенность капитала означает капитал, характеризующийся одинаковой продуктивностью и риском, Гомогенность труда означает труд с одинаковым уровнем подготовки, образования и производительности.

В результате торговли в Стране 1, где зарплата была относительно низкой, она увеличиться, а в Стране 2, где она была относительно высокой – сократится. Аналогичным образом, в Стране 1, где была относительно высокая процентная ставка, она упадет, а в Стране 2, где она была относительно низкой, процент увеличится. В итоге разница в цене факторов производства между странами сократится. Теоретически международная торговля может развиваться до тех пор, пока остается хоть какая – то разница в относительной цене на факторы производства.

            3. Парадокс Леонтьева
         Парадокс Леонтьева - в 1956г., исследуя структуру экспорта и импорта США он обнаружил - вопреки теории Хекшера - Олина в экспорте США преобладают относительно более трудоемкие товары, а в импорте - капиталоемкие. Этот результат называют парадокс Леонтьева.

         Но это противоречие может быть устранено, если при анализе структуры торговли учитывать более двух производств.

         Гипотеза Леонтьева - в любой комбинации с данным количеством капитала один человеко-год американского труда эквивалентен трем человеко-годам иностранного труда. Это означает, что США и в самом деле трудоизбыточная страна - никакого парадокса нет. Большая производительность американского труда связана с более высокой квалификацией американских рабочих. США экспортируют товары с более квалифицированными трудозатратами, чем затрачивается на производство «конкурирующего импорта».

7. Парадокс Леонтьева

После Второй мировой войны США с относительно высоким уровнем оплаты труда, поэтому в соответствии с теорией они должны были экспортировать капиталоемкие товары. Чтобы проверить эту гипотезу, Леонтьев подсчитал, сколько требуется капитала и рабочей силы, чтобы произвести товары для экспорта стоимостью 1 млн. долл. и товары также стоимостью 1 млн. долл., которые прямо конкурируют с импортными товарами.

По структуре импорта США, из которой он исключил товары, в стране не производившиеся, Леонтьев вычислил соотношение капитала и труда, необходимое для производства американских товаров, которые могли бы прямо заместить импортные.

Фактически он сравнил соотношение капитала и труда, необходимого для производства единицы американского импорта (K/L)im, с соотношением капитала и труда, необходимых для производства единицы американского экспорта (K/L)x. Страна может считаться капиталонасыщенной, если (K/L)im/(K/L)x<1. Страна может считаться трудонасыщенной, если (K/L)im/(K/L)x>1.

Объяснение парадокса.
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   Дональд Кисинг в исследовании, опубликованном в 1966 году, разделил рабочую силу  на 8 разных категорий, начиная от «ученых и инженеров» и заканчивая «неквалифицированными рабочими», и доказал, что в США имеется избыток квалифицированной и относительный недостаток неквалифицированной рабочей силы. Поэтому США экспортируют продукты квалифицированного труда.
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   США импортируют большое количество сырья, добыча которого требует больших затрат капитала, но исключили отрасли, которые сильно зависят от капиталоемкого сырья.
    Х.  Теория конкурентных преимуществ –в гл. 6
         Майкл Портер - теория конкурентных преимуществ страны.

         На основании статистического анализа около 100 отраслей 8-ми промышленно развитых стран он создал эту современную теорию.   Центральное место занимает идея национального ромба, раскрывающего 4 главных свойства - «детерминанта» - экономики, формирующих конкурентную макросреду, в которой действуют фирмы этой страны. 

    Детерминанты конкурентного преимущества страны - «национальный ромб».
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         «Национальный ромб» выявляет систему детерминантов - свойств, которые, находясь во взаимодействии, создают благоприятную или неблагоприятную среду для реализации потенциальных конкурентных преимуществ страны.

         Параметры факторов - материальные и нематериальные условия, необходимые для формирования конкурентного преимущества страны в целом и ее ведущих экспортоориентированных отраслей. Наряду с трудом, землей, капиталом, предпринимательской способностью Портер выделяет - сумму научной, технической и рыночной информации, влияющей на конкурентоспособность товаров и услуг, и инфраструктуру - транспортную систему, связь, почтовые услуги, систему здравоохранения, обеспеченность жильем и т.д.

         Портер разделяет факторы на общие - сеть автодорог, персонал с высшим образованием и др. - и специализированные - персонал с узкой специализацией, база данных в определенной области знаний и др., применимые в ограниченном числе отраслей или одной. Последние, обеспечивая длительное и устойчивое конкурентное преимущество на мировом рынке, требуют значительных и долговременных капиталовложений.

         Стратегия фирм, их структура и соперничество - внутри страны, которые «закаляют» фирмы для борьбы на мировом рынке.

Параметры спроса - это емкость спроса, динамика его развития, дифференциация спроса на виды продукта, требовательность покупателей к качеству товаров и услуг. В этих условиях на внутреннем рынке новый товар проходит апробацию - до выхода на мировой рынок.

         Родственные и поддерживающие отрасли - это необходимое условие для создания и поддержания преимущества фирмы в мировой торговле - не должно быть слабых мест у поставщиков-смежников.

         Случай - может усилить или ослабить конкурентное преимущество - новые изобретения, технологические прорывы, резкие изменения цен на ресурсы (нефть), всплески спроса, резкие изменения на мировых финансовых и валютных рынках, политика, война и др.

         Правительство - имеет влияние на все основные детерминанты, положительное и отрицательное. На параметры факторов производства воздействует денежно-кредитной, налоговой, таможенной, бюджетной (покупка для армии, здравоохранения, связи, образования и т.д.) политикой. Антимонопольное регулирование поддерживает конкуренцию. Правительство протекционирует сопряженным отраслям, взаимодействующим с экспортными.

Модель Хекшера-Олина и ее основные предпосылки. Абсолютная и относительная обеспеченность факторами производства. Выигрыш от международной торговли владельцев различных факторов производства. Парадокс Леонтьева. Объяснение парадокса: аргументы за и против теории Хекшера_Олина. 

         Тема 4. Общее равновесие в международной торговле -2ч

         1.4 Виды мировой торговли

         1.4.1Оптовая торговля

         Основная организационная форма в оптовой торговле стран с развитой рыночной экономикой - независимые фирмы, занятые собственно торговлей. Но с проникновением в оптовую торговлю промышленных фирм ими создавался собственный торговый аппарат. Таковы в США оптовые филиалы промышленных фирм: оптовые конторы, занятые информационным обслуживанием различных клиентов, и оптовые базы. У крупных фирм ФРГ имеются собственные отделы поставок, специальные бюро или отделения сбыта, оптовые склады. Промышленные компании создают дочерние общества для сбыта своей продукции фирмам и могут иметь свою оптовую сеть. Используются прямые связи производства с розничной торговлей, минуя специализированные оптовые фирмы. Однако в ряде случаев, при обилии и широком территориальном сосредоточении розничных торговых фирм, покупающих  товары данной промышленной компании, при необходимости значительной послепроизводственной обработки прямые связи нецелесообразны.

         Распространены вертикальные объединения «контрактного типа» - когда промышленный концерн объединяется с торговыми фирмами. В таких «цепных компаниях» создаются центральные закупочные конторы, а самостоятельность мелких фирм ограничивается. Последние стали развивать другие формы интеграции, например, кооперативные ассоциации розничных фирм. Еще одна форма «цепных компаний» - «добровольные цепи» -  контрактная форма связи между оптовыми и розничными фирмами при сохранении независимости участников «цепи». В «добровольной цепи» совместная оптовая фирма обслуживает создавшие ее розничные фирмы, в кооперативном объединении оптовые фирмы объединяют усилия с розничными.

         Вертикальные объединения дают их участникам ряд преимуществ: более благоприятные условия воспроизводства в сравнении с условиями необъединенных фирм, большая стабильность и надежность снабжения торговых фирм товарами, более надежный сбыт, соответствующее уменьшение затоваривания.

         Организационная структура оптовой торговли Японии имеет свои отличия. Ее основу составляют торговые дома, обеспечивающие все стадии не только торговли, но и производства товаров. Они снабжают промышленные предприятия сырьем, материалами, сбывают их готовую продукцию, полуфабрикаты, координируют деятельность смежных предприятий, участвуют в разработке новых товаров и т.д. В Японии почти нет прямых связей производства с розничной торговлей и конечными потребителями. Преобладающим является обязательное посредничество оптовых фирм, главным образом специализированных, выступающих торговыми представителями промышленных компаний.

         Важный параметр в оптовой торговле - соотношение универсальных и специализированных оптовых фирм. Всеобщей можно считать тенденцию к специализации (в специализированных фирмах производительность труда значительно выше, чем в универсальных). Специализация идет по предметному (товарному) и функциональному (т.е. ограничение функций, выполняемых оптовой фирмой) признаку.

         Особое место в оптовой торговле занимают товарные биржи. Они похожи на торговые дома, где торгуют чем угодно, причем и оптом, и в розницу. В основном товарные биржи имеют свою специализацию: уголь, нефть, лес, зерно и т.д.

         Публичная биржевая торговля основана на принципах двойного аукциона, когда увеличивающиеся предложения покупателей встречаются со снижающимися предложениями продавцов. При совпадении цен предложений покупателя и продавца заключается сделка. Каждый заключенный контракт публично регистрируется и доводится до сведения публики через прессу и каналы связи.

         Движение цен будет определяться числом продавцов, желающих продать товар при данном уровне цен и покупателей, готовых приобрести данный товар при этом уровне цены. Особенностью современной биржевой торговли при высокой ликвидности (большом числе продавцов и покупателей) является то, что разница между ценами предложений на продажу и на покупку составляет 0,1% уровня цены и ниже, тогда как на фондовых биржах этот показатель достигает 0,5% цены акций и облигаций, а на рынках недвижимости - 10% и более. 

         1.4.2 Товарные биржи

         Существует несколько основных видов товарных бирж:

         а) Открытые  - доступные для всех. На них торгуют реальными товарами, поэтому в сделках непосредственно участвуют продавцы и покупатели. Посредники между ними возможны, но не обязательны. Деятельность таких бирж регламентируется слабо.

         б) Открытые биржи смешанного типа, уже с посредниками - брокерами, действующими за счет клиента, и диллерами, действующими за свой счет.

         в) Закрытые - торгующие реальным товаром. На них продавцы и покупатели не вправе входить в «биржевое кольцо» и тем непосредственно контактировать друг с другом.

         В настоящее время биржи реального товара сохранились лишь в некоторых странах и имеют незначительные обороты. Они являются, как правило, одной из форм оптовой торговли товарами местного значения, рынки которых отличаются низкой концентрацией производства, сбыта и потребления, или создаются в развитых странах в попытке защитить национальные интересы при экспорте важнейших для этих стран товаров. В развитых капиталистических странах бирж реального товара почти не осталось. Но в отдельные периоды при отсутствии других форм организации рынка биржи реального товара могут играть заметную роль.

         Институт биржи не потерял своего значения для международной торговли в связи с превращением из биржи реального товара в рынок прав на товар, или в так называемую фьючерсную биржу.

         1.4.3 Фьючерсные биржи

         Сочетание в торговых сделках элементов купли- продажи и кредита и заинтересованность торговца скорее получить деньги на как можно большую часть стоимости товара, независимо от его фактической реализации, явились важнейшими факторами организации нового типа биржевой торговли - фьючерсной.

         Срочные (фьючерсные) биржи, где торгуют не товаром, а контрактами на поставку товаров в будущем. Это могут быть закрытые срочные биржи, где непосредственно торгуют лишь профессионалы и преобладают сделки страхования цен контрактных товаров от риска их снижения или, наоборот, роста в будущем; открытые срочные биржи, где кроме профессионалов участвуют продавцы и покупатели контрактов. Фьючерсная биржевая торговля - один из наиболее динамичных секторов капиталистического хозяйства. В современных условиях именно фьючерсная торговля является господствующей формой биржевой торговли.

         Фьючерсные биржи позволяют не только быстрее реализовывать товар, но и ускорить возврат авансированного капитала в денежной форме  в количестве, максимально близком первоначально авансированному капиталу плюс соответствующая прибыль. Кроме того, фьючерсная биржа обеспечивает экономию резервных средств, которые бизнесмен держит на случай неблагоприятной конъюнктуры.

         Основными признаками фьючерсной торговли являются:

         - фиктивный характер сделок, то есть осуществление купли-продажи, при которой обмен товаров почти отсутствует (реальные поставки составляют 1-2% всего товарооборота), так как обязательства сторон по сделке прекращаются путем обратной операции с выплатой разницы в ценах;

         - преимущественно косвенная связь с рынком реального товара (через хеджирование, а не через поставку товара);

         - заранее строго определенная и унифицированная, лишенная каких-либо  индивидуальных особенностей потребительная стоимость товара, определенное количество которого потенциально представляет биржевой контракт, используемый в качестве носителя цены, непосредственно приравниваемого к деньгам и обмениваемого на них в любой момент (в случае поставки товара по фьючерсному контракту продавец имеет право поставить товар любого качества и происхождения, предусмотренных правилами биржи);

         - полная унификация условий в отношении количества разрешенного к поставке товара (например, 5 тысяч бушелей пшеницы или 1 тысяча баррелей нефти), места и сроков поставки;

         - обезличенность сделок и заменимость контрагентов по ним, так как они заключаются не между конкретным продавцом и конкретным покупателем, а между ними (а чаще их брокерами) и расчетной палатой - специальной организацией при бирже, играющей роль гаранта выполнения обязательств сторон при покупке или продаже ими биржевых контрактов. При этом сама биржа не выступает в качестве одной из сторон в контракте или на стороне одного из партнеров.

         Во фьючерсных операциях сохранена полная свобода сторон только в отношении цены и ограниченная в выборе срока поставки товара; все же остальные условия строго регламентированы и не зависят от воли участвующих в сделке сторон. В связи с этим фьючерсные биржи иногда называют «рынком цен» (то есть меновых стоимостей), в отличие от рынков товаров (совокупности и единства), например бирж реального товара, где покупатель и продавец могут согласовать между собой любые условия контракта.

         Именно как рынок цен биржа соответствует требованиям, предъявляемым крупным производством  на высшей ступени развития капитализма. Превращение биржи из рынка реального товара в своеобразный институт, обслуживающий и удешевляющий торговлю и кредитно-финансовые операции, произошло в результате усиления концентрации сбыта, производства и потребления биржевых товаров (но при сохранении конкуренции), возникновения и эволюции форм финансового капитала. В настоящее время фьючерсные биржи служат удовлетворению потребностей как мелких, так и крупнейших компаний.

         1.4.5 Фондовые биржи

         Торговля ценными бумагами ведется на международных денежных рынках, то есть на биржах таких крупных финансовых центров, как Нью-Йорк, Лондон, Париж, Франкфурт-на-Майне, Токио, Цюрих. Торговля ценными бумагами производится в присутственные часы на бирже, или так называемое биржевое время. В качестве продавцов и покупателей на биржах могут выступать лишь брокеры (маклеры), которые выполняют заказы своих клиентов, и за это получают определенный процент с оборота. Для торговли ценными бумагами - акциями и облигациями - существуют так называемые брокерские фирмы, или маклерские конторы.

         Биржевой курс акций и других ценных бумаг зависит исключительно от соотношения между предложением и спросом. Индекс котировки (курсов) акций - это показатель курсов важнейших акций на биржах. Он обычно включает курсы акций крупнейших предприятий. Индекс котировки акций является своего рода индикатором климата на бирже.

         1.4.6 Ярмарки.

         Одним из наилучших путей поиска контакта между производителем и потребителем являются ярмарки, чаще всего специализированные, что позволяет потребителю сравнить и выбрать наиболее подходящий ему по потребительским качествам и цене товар, не затрачивая громадных усилий на поиск информации о производителях необходимых ему товаров. На тематических ярмарках производители выставляют на выставочных площадях свой товар «лицом», а потребитель имеет возможность выбрать, купить или заказать необходимый ему товар прямо на месте. Ведь ярмарка представляет собой обширную выставку, где стенды с товарами и услугами распределены согласно тематике, отрасли, назначения и т.п. Поэтому любой желающий, сориентировавшись по темам выставок, может выбрать ту, которая позволит встретится с интересующими его производителями. Соответственно и производитель встречает на ярмарке аудиторию, интересующуюся именно его товаром.

         Роль ярмарок в будущем не уменьшится, а, напротив, возрастет с развитием международного разделения труда, которое еще больше углубится благодаря свободному товарообмену в Европе. За некоторыми исключениями посетителям и участникам Европейских ярмарок не создавалось никаких помех и ограничений. И это несмотря на то, что организация ярмарочного дела в различных странах Европы весьма различна.

         Так в Германии ярмарки, как правило, проводятся устроительными обществами, для которых это основная их деятельность. Они принадлежат государству или коммунам, независимы от участников и владеют территорией, где проводятся ярмарки. Крупнейшие из них имеют годовой оборот от 200 до 400 миллионов марок. Для немецкого ярмарочного дела характерно также интенсивное сотрудничество между тремя сторонами - устроителями, участниками и посетителями.

         Во Франции многочисленные отраслевые выставки организуются устроительными обществами, в большинстве случаев не располагающими своими ярмарочными территориями. Почти все подобные территории и здания в Париже находятся в ведении или принадлежат торгово-промышленной палате, тогда как в провинции многие устроители располагают собственными возможностями для организации ярмарок и выставок. Но подавляющее большинство отраслевых и специализированных ярмарок проводится во французской столице.

         В ярмарочном хозяйстве Италии также большое количество устроителей выставок, которые либо принадлежат промышленным объединениям, либо являются частными. Крупнейшей в Италии ярмарочной компанией является Миланская ярмарка, не имеющая конкурентов по своему годовому обороту, который составляет 200-250 миллионов марок. Она главным образом сдает в аренду выставочные павильоны, но выступает и в качестве устроителя.

         В ярмарочном деле Великобритании выделяются две крупные, действующие и за пределами страны, компании - «Рид» и «Бленхейм», годовой оборот которых колеблется в пределах от 350 до 400 миллионов марок. Однако значительная часть своего оборота они получают и за пределами Великобритании, так что в самой стране ярмарки поводятся преимущественно многочисленными небольшими частными компаниями. Выставочные территории в большинстве случаев принадлежат коммунальным организациям.

         По официальным данным около 30 процентов внешней торговли Италии производится через ярмарки, в том числе 18 процентов через Миланскую. Она имеет 20 представительств за рубежом. Доля иностранных участников и посетителей в среднем составляет 18 процентов.

         Мадридской ярмарке пророчат очень большое будущее (в масштабе всей Европы). Эта ярмарка, оставив позади Барселонскую, вышла на первое место в стране и сейчас располагает наилучшей ярмарочной инфраструктурой. Руководство Мадридской ярмарки надеется выдвинуть ее на второе место после ведущих германских ярмарок. Этому должны способствовать 20 зарубежных представительств. Руководство намерено отбирать лучших участников, делая упор не на количестве, а на качестве и считая, что в будущем наиболее перспективными будут небольшие, но «хорошо обозримые» ярмарки.

         Ярмарка в Утрехте - крупнейший и наиболее успешно действующий ярмарочный центр в странах Бенилюкса. Расположенный на пересечении важнейших транспортных путей Нидерландов. Он располагает 60 тысячами квадратных метров выставочной площади для ежегодного проведения 40 -50 отраслевых ярмарок, а так же 4 тысячами квадратных метров для торговли непродовольственными и потребительскими товарами. Ежегодно он принимает свыше 2,5 миллионов посетителей.

         Копенгагенский выставочный центр Белла-сентрет с ежегодным числом посетителей, превышающим 700 тысяч, и более 30 мероприятиями в год является крупнейшим в Скандинавии выставочным и торговым центром, а также центром по проведению конференций. На площади 24 тысячи квадратных метров из общей площади 95 600 квадратных метров на двух этажах размещена постоянная выставка одежды, мебели, конторского оборудования, в которой представлена продукция ведущих скандинавских фирм. За короткое время посетитель может ознакомиться с лучшими образцами того, что может предложить в этой области промышленность скандинавских стран. Есть специальная гостиница, в которой могут быть размещены офисы иностранных фирм.

         Ярмарки в Германии в целом занимают ведущее место в Европе. Среди европейских ярмарок одной из старейших является Лейпцигская. Она стала одним из крупнейших торговых центров. В послевоенное время она часто была единственной возможностью для развития торговых связей между Востоком и Западом. В настоящее время Лейпциг становится одним из самых динамичных торговых центров Европы, в который производятся особенно большие капитальные вложения и которому предъявляются новые требования. Главное из них: вместо крупных универсальных выставок проводить целенаправленные и хорошо обозримые небольшие выставки, ориентирующиеся на потребности рынка.

         Мюнхенская ярмарка делает особый акцент на полной экспозиции той или иной отрасли промышленности в глобальном масштабе. Мюнхен приобретает функцию моста между Востоком и Западом. Ежегодно на ярмарке проводится около 20 международных мероприятий с 24 тысячами участников из 88 стран и 2 миллионов посетителей из более чем 130 стран. Мюнхенская ярмарка держит мировой рекорд по частоте «смены декорации» на своей не столь большой территории.

         Берлинская ярмарка весьма привлекательна для Польши, Венгрии, Чехии, Словакии, балтийских и скандинавских стран, а также для России и стран бывшего СССР. Для этих регионов она стала международным торговым центром. Ее выставочные павильоны резервируются на месяцы вперед. В таких областях, как сельское хозяйство, туризм, радиоэлектроника Берлинская ярмарка занимает ведущие позиции на континенте. Быстро растет ее значение и в таких отраслях ярмарок, как  строительная, электротехническая, автомобильная, авиакосмическая, а также ярмарки санитарной техники, конторского оборудования, по водоснабжению и охране водоемов. В прошлом году оборот ярмарки превысил 200 миллионов марок и имеет устойчивую тенденцию к росту.

         1.4.7 Валютные рынки

         Годовой оборот мировой торговли составляет почти 20 миллиардов долларов, а ежедневный оборот валютных бирж - примерно 500 миллиардов долларов. Это означает, что 90 процентов всех валютных сделок прямо не связаны с торговыми операциями, а осуществляются международными банками. Все это происходит в течение суток.

         Под торговлей иностранной валютой понимают сделки купли-продажи одной валюты на другую или на национальную валюту по курсу, заранее установленному партнерами. Важнейшим валютным курсом является курс доллара к марке ФРГ. Банки, готовые заключить валютные сделки, называют курсы, по которым они рассчитывают покупать или продавать.

         Кроме банков и крупных предприятий в операциях на рынке принимают участие также маклеры. Маклеры являются всего навсего посредниками и требуют за свои услуги комиссию (куртаж). Их фирмы - важное место для обмена всякого рода информацией. Валютный рынок представляет собой сумму телефонных и телетайпных контактов между участниками торговли иностранной валютой.

         Обмен информацией производится через сеть спутниковой и мониторной связи, покрывающей весь земной шар. Мониторы установлены во всех банках, участвующих в мировой торговле иностранной валютой. Они имеются также у маклеров и других заинтересованных лиц и организаций. Множество банков в финансовых центрах мира вводят в память этой системы свои действующие курсы и условия для купли и продажи валют и свои поставки. Каждый участвующий в ней, набрав соответствующий код другого участника, может узнать его данные. Помимо указанных, система передает и другие сведения, необходимые для определения динамики курсов, например, платежный баланс ведущих стран, мнение президентов девизных банков.

         Банки-участники данной системы в тех случаях, когда другой участник набирает их код, не обязаны заключать сделку по той информации, которая отображается на экране. Но если другие банки видят, что другой участник не готов с ними торговать, то рано или поздно прерывают с ним связь.

Значение анализа спроса и предложения в теории международной торговли. Вклад Ф. Эджуорта и Г. Хеберлера в терию международной торговли. Стандартная модель международной торговли: возрастающее издержки замещения, предельный уровень трансформации и предельный уровень замещения. Баланс в условиях отсутствия торговли. Баланс в условиях торговли. Выигрыш от обмена и специализации. Торговля между малой и большой страной. Развитие стандартной модели международной торговли в теории общего равновесия. Вклад в теорию международной торговли Дж. Мида. Инструменты анализа международной торговли. Типы экономического роста с точки зрения его воздействия на международную торговлю. Проблема разоряющего роста.

         Тема 5. Воздействие международной торговли на распределение доходов-2 ч

Значение анализа воздействия международной торговли на распределение доходов. Недостатки классических теорий МТ. Различия между внутренними ценами стран и мировыми ценами и образование доходов от МТ. Чистый выигрыш от МТ. Распределение доходов в теории соотношения факторов производства. Теорема Хекшера-Олина-Самуэльсона. Влияние изменения товарных цен на доходы от факторов производства. Теорема Столпера-Самуэльсона. Соотношение роста предложения факторов производства и увеличения производства. Теорема Рыбчинского.

   Тема 6. Альтернативные теории международной торговли-2ч

Проблема ограниченности классических теорий. Несовершенная конкуренция на мировых рынках и необходимость создания новых моделей МТ. Торговля на основе эффекта масштаба. Вклад П. Кругмана. Вклад Б. Балассы в разработку теории внутриотраслевой торговли. Модель внутриотраслевой торговли как развитие модели монополистической конкуренции. Значение теории внутриотраслевой торговли. Теория жизненного цикла товара Р. Вернера.

         Тема 7. Внешнеторговая политика и ее инструменты -4ч

        1. Государственная политика регулирования МТ

         Сегодня существует обширный арсенал государственных средств для воздействия на структуру и развитие собственных внешнеэкономических связей и других государств. В последние годы относительно сокращается роль традиционного инструмента - таможенных тарифов, но резко растет роль других - льготное государственное кредитование, гарантированные капиталовложения, инвестиционные премии, налоговые льготы, информационно-консультационная помощь. Государственная политика направлена:
         - форсирование экспорта капитала из приходящих в упадок отраслей;

         - свертывание их в данной стране и перемещение их в экономически более отсталые;

         - импорт капитала в высоконаучные и высокотехнологичные производства, которые в данной стране отстают;

         - форсированное развитие новых экспортных отраслей, базирующихся на научно-технической монополии.

          Курс на операцию, осуществленную на рынке видеомагнитофонов в 80-х гг. японскими кампаниями, его захват ими, одобрен и открыто провозглашен практически всеми западными странами: Швеция - стратегия завоевания «ниш», Франция - создание «бойниц» - «зубцов», Япония - политика «лазерного луча».  Именно в этом ключ многих торговых войн, обострение международной конкуренции, экономической и политической борьбы, роста банкротств.

         Решающее значение приобрели:
         - вопросы правильной оценки рыночных перспектив, 

         - темпы реализации НТП, 

         - гибкость и маневренность в перестройке производства, в переключении на новую продукцию, выбор перспективной специализации на мировом рынке. 
         Но все и на всех рынках - занять невозможно даже для ведущих стран. И если мировое сообщество не научится контролировать экономические аппетиты отдельных стран - это чревато последствиями.

         Основные принципы и перспективы формирования ВЭСТ в Казахстане.

Главная задача - выработка ВЭСТ, соответствующей рыночным принципам функционирования казахстанской экономики и ее последовательной интеграции в мировое хозяйство.

         Существуют две базовые модели преодоления отставания от стран-лидеров:

         - преимущественная ориентация на экспорт (США, Зап. Европа, Япония, новые индустриальные государства);

         - замещение импорта (некоторые латиноамериканские страны, СНГ, что привело их к глубокой зависимости от импорта оборудования, запчастей, ряда сырья, материалов и компонентов).

         Наиболее действенная и эффективная стратегия интеграции Казахстана в мировую экономику - сочетание структурной перестройки экономики с ее ориентацией на активный рост экспорта и дифференциацию его потенциала.

         Основные средства достижения цели:

         - общее улучшение инвестиционного климата, 

         - привлечение инвестиций в соответствующие отрасли,
         - создание и включение механизмов стимулирования экспорта;
- использование различных инструментов внешнеэкономического регулирования для формирования конкурентоспособных экспортных производств.

  Понятие и тенденции международного разделения труда

         В основе мирового хозяйства, сформировавшегося на базе национальных хозяйств и экономических связей между ними, лежит международное разделение труда (МРТ).

         МРТ представляет собой специализацию отдельных стран на производстве определенных видов товаров и услуг, которыми эти страны обмениваются между собой. Такая специализация отдельных стран на производстве определенных товаров и услуг ведет к формированию отраслей международной специализации, продукция которых ориентирована преимущественно на экспорт. 

         МРТ зародилась в мануфактурный период развития капитализма (17-18вв.). К 20в. МРТ охватило весь мир. До промышленного переворота (конец 18 - первая половина 19вв.) МТР базировалась на естественной основе - различиях в природно-климатических условиях, географическом положении, сырьевых ресурсах, источниках энергии. В рассвет колониальной системы большинство стран были поставщиками сырья и энергии. Но в промышленных странах постепенно зависимость от сырьевых стран значительно уменьшается.

  В современных условиях МРТ оказывает на разделение труда внутри страны (общественное разделение труда) огромное воздействие.

         МРТ опосредует:

         - общее разделение труда между крупными сферами и группами отраслей экономики (промышленность, сельское хозяйство);

         - частное разделение труда - между отраслями;

         - единичное разделение труда - предметная, технологическая, подетальная специализация.
         По мере экономического развития и углубления специализации стало невозможно выпускать в одной стране всю продукцию при расширении номенклатуры, что объективно ведет к открытости экономики стран. Попытки автаркии - экономической самообеспеченности одной или группы стран рано или поздно были плачевны.

         Вся мировая история демонстрирует тенденцию к углублению МРТ. На основе МРТ усиливается интернационализация и глобализация экономики в результате действия двух групп факторов: интеграционных (через сближение национальных хозяйств) и транснациональных (через создание межнациональных производственных комплексов). Транснациональные корпорации объединяют национальные хозяйства не столько по географическому критерию, сколько на основе более глубокой специализации и кооперации производства.

         МРТ лежит в основе международных экономических отношений (МЭО) - т.е. хозяйственных связей между экономическими агентами разных стран.

         МЭО имеют следующие формы:

         - мировой торговли товарами и услугами;

         - международного движения капитала;

         - международной миграции рабочей силы.
         Различие в наличии у фирм, отраслей, стран экономических ресурсов вынуждает их специализироваться на продукции, выпускаемой с минимумом затрат на имеющиеся ресурсы.

         Специализация порождает международный обмен товарами и услугами - мировую торговлю.

         В результате развития МРТ сложился мировой рынок - совокупность национальных рынков отдельных стран, связанных между собой международными экономическими отношениями (МЭО). Мировой рынок зародился в 16в. (неэквивалентная торговля Западной Европы с остальными странами). Машинная промышленность сформировала мировой рынок свободной конкуренции. Но она же зависела от сбыта своей продукции на мировом рынке. Далее от простых форм торговли шел переход к экспорту капитала и к усилению производственных мировых связей.
          3.2 Оценка уровней участия страны в международном разделении труда 

         Участие страны в МРТ определяется в первую очередь уровнем внешней торговли и участием в международном движении капитала.

         Показатели участия в международной торговле:

         - экспортная (импортная) квота - отношение стоимости экспорта (импорта) к ВВП/ВНП. На уровне отрасли - это доля экспорта  в общем объеме производства;

         - объем экспорта (импорта) на душу населения страны - характеризует степень открытости экономики;

         - экспортный потенциал - продукция, которую страна может продать на мировом рынке без ущерба для своих внутренних потребностей;

         - соотношение доли страны в мировом производстве ВВП/ВНП и ее доли в мировой торговле (если 10% и 2% - может означать неконкурентоспособность).

          Показатели участия в международном движении капитала:

         - объем зарубежных инвестиций (активов) и ее соотношение с ВВП - чем выше, тем, как правило, выше уровень экономического развития страны;

         - соотношение объема зарубежных прямых инвестиций данной страны и в эту страну;

         - объем внешнего долга страны и его соотношение с ВВП и экспортом данной страны.

3.3 Внешнеэкономическая стратегия (ВЭСТ) фирмы, отрасли, страны

                  Решающим фактором дальнейшего развития становится конкурентоспособность страны - способность улучшать свое положение в мировом хозяйстве, активно участвовать в формировании МРТ, получая от этого выгоды, завоевывать новые внешнеэкономические позиции. Это невозможно без участия государства во внешнеторговой политике.
         На мировом рынке конкурируют фирмы, на их базе формируется ВЭСТ отрасли, а затем и страны. Но этот процесс двусторонний. Сегодня ВЭСТ страны все активнее воздействует на ВЭСТ отрасли и фирмы.    Дело в том, что через экспорт-импорт реализуется до 25-30% ВВП государств Зап. Европы (а в малых странах - более 50%), 13-15% ВВП Японии, 8-10% ВВП США, 12-13% ВВП России. С учетом того, что более половины ВВП - услуги, производимые и потребляемые на месте, то на внешние рынки вывозится более 70% материальной продукции, производимой в ФРГ, Великобритании, 60% - во Франции и Италии, 30-35% - в Японии, 25-30% - в США и России.  Именно отсюда закономерность превращения ВЭСТ в одну из основ общехозяйственной стратегии.

         ВЭСТ на уровне фирмы.

         Универсальной ВЭСТ нет. Фирма стремится завоевать национальный рынок, а затем выйти и укрепить свои позиции на мировом.  Выбор стратегии определяют два принципиальных фактора - отрасль фирмы и позиция фирмы в пределах отрасли на мировом рынке.

         ВЭСТ на уровне отрасли определяется 5-ю составляющими конкуренции, причем как на внешнем так и на внутреннем рынке:

         - угрозой появления новых конкурентов;

         - угрозой появления товаров или услуг-заменителей;

         - способностью торговаться поставщиков сырья и комплектующих;

         - способностью торговаться покупателей готовой продукции, услуги;

         - соперничеством имеющихся конкурентов между собой.

Значение каждой из пяти составляющих для каждой отрасли - разное, и в конечном счете - предопределяет  ВЭСТ фирмы, отрасли, страны.

         ВЭСТ страны.
         В 80-90-гг. пришло понятие - конкурентоспособность страны. Современный уровень МРТ ставит ее в зависимость от эффективности всех других звеньев национального хозяйства, от сведения убыточных предприятий и отраслей в экономике страны, дотируемых из бюджета, к минимуму.

Краеугольный принцип ВЭСТ страны - признание необходимости активного и целенаправленного вмешательства государства в процесс вхождения в мировой рынок с целью занятия на нем достойных и выгодных для страны позиций.

          Одна из главных целей  ВЭСТ страны - преобразование лидерства национальных фирм на внутреннем рынке в лидерство на мировом рынке. 

В более общем плане ВЭСТ предполагает определение приоритетных целей государства о внешнеэкономических отношениях в целом и выработку методов и средств для их достижения и сохранения.

         Центральное место в ВЭСТ - внешнеэкономическая политика (ВЭП) - деятельность государства, направленная на развитие и регулирование внешнеэкономических отношений, оптимизацию участия страны в МРТ.

         Одно из ведущих мест в ВЭСТ занимают вопросы форсирования НТП, структурной перестройки на макро- и микроуровнях, поиск и стимулирование наиболее перспективных экспортных отраслей, рациональные подходы к проблеме традиционных, приходящих в упадок отраслей.

Добавить – тарифы, квоты, демпинг и….
Необходимость и виды государственного регулирования МТ. Основные задачи правительства в области МТ. Протекционизм – сущность и формы. Тарифные методы регулирования МТ. Таможенный тариф, таможенная пошлина, таможенная стоимость товара, тарифная эскалация. Влияние тарифа на экономику малой и большой страны. Оптимальный уровень тарифа, тарифная квота, экспертный тариф. Нетарифные методы регулирования внешней торговли и их основные виды. Отличия нетарифных методов от таможенного тарифа. Количественные ограничения. Квотирование. Различия между тарифом и квотой. Лицензирование и формы лицензий. Скрытые методы нетарифных ограничений торговли. Финансовые методы торговой политики, субсидии, экспортное кредитование. Демпинг и его формы. Неэкономические методы регулирования внешней торговли.

         Тема 8. Международное движение капитала и международное кредитование-2ч

 1. Понятие и формы международного движения капитала

         МДК - это помещение и функционирование капитала за рубежом, прежде всего с целью его самовозрастания. Вкладывая капитал за рубежом, инвестор осуществляет зарубежные инвестиции.

         Классификация форм МДК следующая:

         А)  Частный и государственный капитал. Только в 1995г. из России вывезено около 60 млрд. $, в т.ч.206 млн. - государственного капитала.

         Б) Капитал в денежной и товарной формах - в качестве вклада в уставной капитал создаваемой или покупаемой фирмы или товарные кредиты.

         В) Краткосрочный и долгосрочный капитал.
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         г) В ссудной или предпринимательской форме. 

         Капитал в ссудной форме приносит доход в виде процентов, а предпринимательский - прибыль.
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         Портфельные инвестиции - обычно представлены акциями или пакетом акций, на который приходится менее 10-20% собственного капитала фирмы, а также облигациями и другими ценными бумагами. Контроля этот пакет не дает. В различных странах размер - различен.
         Прямые инвестиции - такие, в случае которых инвестор владеет управленческим контролем над предприятием (объектом). Предназначены для производственной деятельности за рубежом.

         Филиалы фирмы за рубежом подразделяют на:

         - отделения - регистрируются за рубежом, но не являются самостоятельной компанией и на 100% принадлежат родительской фирме - не являются юридическим лицом;

         - дочерняя компания - регистрируется за рубежом как юридическое лицо, является самостоятельной с собственным балансом, но контроль через основную часть акций осуществляет родительская фирма;

         - ассоциированная компания - отличается от дочерней не контролем, а влиянием родительской фирмы за счет существенной, но не основной части акций.

Разновидность их - совместные компании, предприятия. 

         Отличие западного толкования СП от нашего - узкий ассортимент, короткий срок существования, совсем не обязательное участие иностранного капитала.

         Кооперационные соглашения - не владение собственностью, а контрактные, договорные отношения в совместном производстве продукции.

Если имеются в виду и СП и кооперационные соглашения, то на Западе используется термин «стратегический союз» (strategic alliances).

         Масштабы МДК - в 1996г. свыше 3 трлн. долларов, более 270 тыс. зарубежных филиалов, 40 тыс. транснациональных корпораций, число которых постоянно растет за счет   развивающихся стран и стран с переходной экономикой.

2. Теории международного движения капитала

         Макроэкономические теории. Их очень много, рассмотрим только часть основных. Их общий главный недостаток - отрыв от микроэкономики, ТНК, фирмы, индивидуального инвестора.

Неоклассическая теория.

         Дж. С. Милль - опираясь на принцип сравнительных преимуществ в международной торговле Д. Рикардо показал: капитал движется между странами из-за разницы в норме прибыли, которая в наиболее богатых капиталом странах имеет тенденцию к понижению. Он подчеркнул - перепад в нормах прибыли между странами должен быть существенным для покрытия риска иностранного инвестора в чужой стране.

         Окончательную неоклассическую теорию МДК сформулировали:

         Э. Хекшер - опираясь на теорию предельной полезности сформулировал тезис о тенденции к международному равновесию цен на факторы производства.

         Б. Олин - движение факторов производства объясняется разным спросом на них в разных странах: они движутся оттуда, где их предельная производительность низка, туда, где она высока. Для капитала денежного предельная производительность определяется прежде всего процентной ставкой, а реального - нормой прибыли. 

         Дополнительные факторы МДК - таможенные барьеры, которые преодолевают открытием производства внутри этой страны, географическая диверсификация капиталовложений как форма уменьшения риска и увеличения надежности получения средней прибыли (проиграл в России, выиграл в Китае) и др.

         Р. Нурке - в стране с быстро растущим экспортом товаров быстро растет спрос на капитал и она его импортирует и наоборот.

         К. Иверсен - разные виды капитала имеют разную предельную международную мобильность (прежде всего из-за различных издержек перевода капитала), поэтому одна и та же страна может активно ввозить один и вывозить другой капитал. Перевод капитала из страны с низкой предельной производительностью в страну с более высокой означает более эффективное использование факторов производства в обеих странах и увеличивает их совокупный национальный доход.

Неокейнсианская теория

         Дж. М. Кейнс - движение капитала вообще возникает из неравновесия платежных балансов разных стран. Полемизируя с Олином он пишет: «вывоз капитала из страны осуществляется, когда экспорт товаров и услуг превышает их импорт, а при нарушении этого правила необходимо вмешательство государства».

         Р. Харрод - модель «экономической динамики» - «чем ниже темпы экономического роста страны, богатой капиталом, тем сильнее тенденция к вывозу капитала из нее».

         Е. Домар - рассматривая торговый баланс и занятость, уточнил: вывоз капитала зависит от того, как темпы роста доходов страны от ее зарубежных инвестиций соотносятся с темпами роста отечественных инвестиций, а на их базе - и с темпами роста ВВП. Если инвестиции в стране растут быстрее инвестиционных доходов, то торговый баланс активен, если наоборот - пассивен.
Марксистская теория и ее эволюция

         К. Маркс - обосновал вывоз капитала его избытком в стране. Под избытком капитала, вслед за классиками, он понимал капитал, применение которого привело бы к снижению нормы прибыли, в его трех формах - товарной, производительной (избыток производственных мощностей и рабочей силы) и денежной. Этот избыток вывозится за рубеж. Эта идея легла в основу всех современных теорий его последователей.

         В. Ленин - теория монополистического капитализма - вывоз капитала один из главных отличительных признаков монополистического капитализма.

Последующие теоретики выделили еще несколько причин экспорта капитала: растущая интернационализация производства, усиление соперничества монополий, рост темпов экономического развития, что ведет за собой усиление спроса на капитал со стороны развивающихся и экономически отсталых стран.

         Современные теории транснациональных корпораций

         Сначала ТНК изучали в рамках теории фирмы, позднее феномен ТНК стал предметом разработки самостоятельных концепций.

         Главная черта ТНК - наличие у них зарубежного производства товаров и услуг, т.е. прямых инвестиций.

Модель монополистического преимущества.

         Автор С. Хаймер, развита Ч.П. Киндлебергером, Р.Е. Кейвзом, Г.Дж. Джонсоном, Р. Лакруа.

          Основная идея: иностранный инвестор больше рискует, поэтому должен иметь большие монополистические преимущества перед местными конкурентами. Это премия за инвестиционный риск : за счет несовершенной конкуренции на местных товарных рынках (оригинальный продукт), на рынках ресурсов (при наличии совершенной технологии, легкого доступа к кредиту, большего предпринимательского опыта), преимуществ в масштабах (большая масса прибыли), особых льгот иностранному капиталу и др. Для фирм получение прибыли в долгосрочном периоде возможно за счет расширения новых рынков и наличия барьеров на пути экспорта.

Модель жизненного цикла продукта.

         Р. Вернон (США) - модель разработана на базе теории роста фирмы. Новый продукт имеет 4 (иной раз 5) стадий цикла своей жизни: 1 - внедрение на рынок, 2 - рост продаж, 3 - зрелость, (4 - насыщение рынка), 4 (5) - спад продаж. Международный цикл жизни продукта несколько другой: 1 - монопольное производство и экспорт нового продукта, 2 - появление у иностранцев аналогов и их внедрение на рынки своих стран, 3 - выход конкурентов на рынки третьих стран и сокращение экспорта из страны-пионера, 4 - выход конкурентов на рынок страны-пионера. При усилении угрозы экспорту пионеры часто начинают производство за рубежом, что продлевает жизнь продукта, т.к. на стадии роста и зрелости издержки обычно снижаются - меньше переменные расходы, нет таможенных барьеров и т.д.
Модель интернализации 

         Базируется на идее Р. Коуза - внутри большой корпорации, между ее подразделениями особый внутренний рынок, регулируемый руководителями корпорации и ее филиалов.  П. Бакли и М. Кэссон,  Дж. Макманус, А. Рагмен, Дж. Даннинг - значительная часть формально международных операций является фактически внутрифирменными операциями между подразделениями ТНК.

          4) Марксистская модель - базируется на теории избыточного капитала.

5) Эклектическая модель - модель Дж. Даннинга - вобрала из других все, что прошло проверку практикой («эклектическая парадигма»). 

          Фирма осуществляет прямые инвестиции при совпадении трех предпосылок:

         - фирма имеет преимущества на этом зарубежном рынке;

     - фирме выгоднее использовать эти преимущества прямыми инвестициями, а не экспортом (преимущества интернационализации);

    - фирма использует ряд ресурсов более эффективно, чем дома (преимущества места размещения).

         Теории портфельных инвестиций.

         Портфельных инвесторов интересуют прежде всего три момента:

         - уровень доходности иностранных ценных бумаг;

     - желание диверсифицировать свой портфель ценных бумаг за счет иностранных ценных бумаг;

     - степень риска по этим вложениям.

         Последствия - подвержены сильным колебаниям экономической и политической конъюнктуры.

         Теория бегства капитала Д.Каддингтона.

         Бегство капитала - это такое движение капитала из страны, которое противоречит ее интересам и происходит из-за неблагоприятного инвестиционного климата в стране либо из-за незаконного происхождения.

     3 Механизм прямых инвестиций

         Мотивы предпринимательства за рубежом:

         - стремление к наиболее выгодному вложению капитала - достигается производством товаров и услуг на месте - прямыми инвестициями;

         - технико-экономический - создание собственной инфраструктуры (складов, баз, транспорта, банков, страховых компаний, торговых и т.д.) - создание товаро - услугопроизводящей сети для обеспечения сбыта;

         - экономическая и политическая нестабильность, высокие налоги в собственной стране, «отмывание» незаконных средств и т.п. - т.е. все, что толкает на «бегство капитала».

         Механизм подготовки и реализации прямых инвестиций - проектный анализ.

         Этапы:

         А)  изучение зарубежного рынка, его спроса и емкости, анализ отечественного, его возможного предложения, сопоставление и выводы;

         Б) определение способа закупок и поставки товаров у поставщиков и заключение договоров - за наличный расчет, в кредит, на консигнацию;

         С) оценка инвестиций в основные и оборотные фонды (офис, транспорт, склады, зарплата, закупка и хранение, таможенная очистка, страхование и т.д.);

         Д) проработка местного и отечественного законодательства, касающегося деятельности фирмы - ограничения на ввоз-вывоз, таможенное, налоговое, иммиграционное, прочие ограничения;

         Е) оценка инвестиционного климата и учет рисков;

         Ж) определение организационно-правовой формы, подбор сооучредителей;

         З) оценка экономической эффективности создаваемой фирмы.

         И) подготовка и принятие учредительских документов (устав, договор), получение необходимых разрешений в своей и зарубежной стране, регистрация фирмы, занесение в Государственный реестр.

         Этапы могут иметь разное чередование - но они составляют  залог успеха.

         Механизм прямых инвестиций в РК находится на низком уровне, что потребовало от правительства РК приоритетной установки на привлечение иностранного капитала. Государство вынуждено мириться с тем, что порядка 65% (около 6 млрд. долларов) всех инвестиций направляется в нефтегазовый сектор. 

         По экспертным оценкам, потребность Казахстана в иностранных инвестициях составляет 4-4,5 млрд. долларов в год (Россия-10-12), но учитывая капиталоемкость национального производства, объем инвестиций должен превышать 10 млрд. долларов.

         Из общего объема мировых прямых иностранных инвестиций, оцениваемых в 644 млрд. долларов, на долю РК приходится более 1,7 млрд. Из общего объема накопленных иностранных инвестиций, порядка 10 млрд. долларов США, 79% составляют инвестиции в виде кредитов, денежных запросов и реинвестированного дохода, полученных предприятиями, и 17% - акционерный капитал.

         Доля привлеченных в Казахстан прямых иностранных инвестиций за годы независимости составила более 80% от общих инвестиций в Центральной Азии и 1,7% от объема инвестиций в страны бывшего коммунистического блока.

 4. Инвестиционный климат и инвестиционные риски

         Инвестиционный (предпринимательский) климат (ИК) - ситуация в стране с точки зрения иностранных предпринимателей, вкладывающих в ее экономику свои капиталы.

         ИК складывается из большого числа элементов - факторов риска, объединенных в группы:

         - социально-политическая ситуация в стране и ее перспективы;

         - внутриэкономическая ситуация и перспективы ее развития;

         - внешнеэкономическая деятельность и ее перспективы.

Каждый фактор риска оценивается в баллах.

         Инвестиционный риск - вероятность потери средств, вложенных инвестором.
         Социально-политический риск - оценивается прежде всего исходя из стабильности ситуации в стране с точки зрения возможных социально-экономических перемен, могущих привести к потере или замораживанию вложенных капиталов.

         Внутриэкономический и внешнеэкономический риски - оцениваются аналогично.

         Еще одна классификация рисков:

         - политические риски (включая и ряд социальных);

         - финансовые риски - просчитываются на основе платежеспособности страны по ссудному капиталу;

         - риски операций:

внешнеторговый риск;

производственный риск.

         Достоинства и недостатки систем оценки инвестиционного климата:

         - подбор факторов риска и их доля в любой системе не могут быть полностью объективны - полностью охватить все невозможно.

         Вывод - необходимо сравнивать оценки риска по всем системам оценки рисков а также:

         - при анализе факторов риска особое внимание необходимо уделять наиболее часто повторяющимся;
         - все системы оценки деловых рисков недостаточно конкретны и специализированы по отраслям.

         Методы снижения рисков:

         А) добавление «премии за риск» к стоимости проекта - при расчете внутренней нормы доходности проекта и цены на продукцию (добавление процентов к ставке дисконта);

         Б) создание резервного фонда фирмы как страховки от возможных потерь;

         В) страхование от политического риска - через всевозможные страховые компании. В США - Экспортно-импортный банк (EXIM Bank) и Корпорация зарубежных частных инвестиций (OPIC), под эгидой Всемирного банка - Многостороннее агентство по гарантированию инвестиций; 

         Г) подбор проектов, жизненно необходимых принимающей стране - с новой технологией, с экспортной направленностью - будет «опекаться» правительством;

         Д) диверсификация риска через географическое рассредоточение портфеля зарубежных активов фирмы;

         Е) другие методы, главный из которых - воздержание от рискованных стран и проектов.

4. Транснациональные корпорации в мировом хозяйстве.

          ТНК классифицируются по-разному в зависимости от из​бранного критерия. Наиболее распространенным является признак национальной принадлежности решающей доли капитала, состав​ляющего уставный фонд материнской структуры международной корпорации. В таком случае выделяют:
Мононациональные компании (пример — швейцарский концерн «Нестле»);
Мультинациональные компании (пример — англо-голландская корпорация «Роял Датч — Шелл»);
Консорциумы (временные целевые объединения части активов нескольких корпораций под разработку и осуществление долговре​менного капиталоемкого проекта).
Удельный вес каждой из упомянутых групп в мировой эконо​мике постоянно изменяется. Так, до 70-х гг. преобладали монона​циональные ТНК, 80-е гг. были отмечены появлением консорциумов, а в последнее десятилетие произошли многочисленные слия​ния однонациональных компаний в мультинациональные ТНК, обусловленные усилением конкурентной борьбы и кризисными яв​лениями на глобальных рынках.
Следует отметить, что численность ТНК постоянно растет. По официальным данным, их число увеличилось с 7 тыс. в 1970 г. до 37 тыс. в середине 90-х гг. Они контролируют за пределами стра​ны-резиденции до 200 тыс. дочерних компаний. На предприятиях транснациональных корпораций работают 73 млн сотрудников, ко​торые ежегодно производят продукции более чем на 1 трлн долл.
Среди транснациональных фирм есть немало владеющих десят​ками и даже сотнями крупных заводов, расположенных во многих странах мира. К примеру, корпорация ИБМ, выпускающая элек​тронное оборудование, ведет операции в 124 странах, а предпри​ятия нефтяной компании «Экссон» размещены примерно в 100 странах мира.
Несмотря на то, что все больше средних и крупных предприятий открывают свои филиалы за границей, «мирохозяйственную» погоду делают 100 крупнейших транснациональных корпораций, которые закрепили за собой около трети всех иностранных капитальных вло​жений. По данным отчета экспертов ЮНКТАД, эти ведущие кон​церны в 1992 г. контролировали состояние в 3,4 трлн долл., из кото​рых не меньше трети находились за пределами страны базирования. При этом отдельные корпорации обладают громадной собственно​стью за рубежом. Так, англо-голландская корпорация «Роял Датч — Шелл» имеет за границей собственность на 69 млрд долл., американские корпорации «Дженерал моторе» и «Форд» — соответ​ственно на 41 и 28 млрд долл., а голландской корпорации «Филипс» за рубежом принадлежит собственность в размере 22 млрд долл.
Все 100 крупнейших корпораций расположены в промышленно развитых странах. Но по мере развития мирового хозяйства место от​дельных ТНК в этой сотне изменяется. Так, в 1972г. в списке 100 крупнейших транснациональных корпораций насчитывалось 58 американских, а в 1993 г., по данным ЮНКТАД, во всей Северной Америке их осталось 29. По тем же данным, в ЕС насчитывается 38 транснациональных корпораций, а в Японии— 16. Как видим, в последнее время обострилась борьба между различными транснацио​нальными корпорациями за господство в тех или иных международ​ных регионах.       Одновременно с  изменениями  географического базирования идет процесс отраслевой  концентрации инвестиций транснациональных корпораций. По данным американского журнала «Форчун», примерно 80% продаж крупнейших ТНК мира сосредоточены в четырех отраслях промышленности компаний в Швеции и несколько десятков за грани​цей. Помимо автомобилей концерн производит автомобильные двигатели, моторы для катеров, продукты, в том числе пиво.

Несмотря на то что на мировом рынке функционируют десятки тысяч ТНК, да к тому же многие из них выпускают однородную про​дукцию, тем не менее там четко проявляется тенденция к монополи​зации. Она особенно заметна в наукоемких отраслях производства, требующих огромных инвестиции высококвалифицированных работ​ников. Достаточно сказать, что 500 ТНК продают 76% всей продук​ции машиностроения, 80% электроники и химии, 95% фармацевтики. По прогнозам специалистов, к 2000 г. только 300 международных корпораций будут производить 75% мирового валового продукта.
На долю ТНК приходится до 90% прямых инвестиций, 80% па​тентов и лицензий на новую технику, 63% внешнеторгового оборо​та и примерно 50% промышленного производства мира.
Своеобразным ядром мировой экономики являются примерно 500 ТНК, которые контролируют важнейшие сферы МЭО. Именно они создают эффективные каналы международного обмена факто​рами производства, важнейшими из которых становятся информа​ция и высокие технологии. В структурах крупных корпораций заня​ты кадры лучших специалистов, имеющих все возможности для плодотворной исследовательской и внедренческой деятельности.
Таким образом, тезис о положительном влиянии ТНК на миро​вую экономику сейчас очень трудно оспорить. Всем стало очевид​но, что ТНК вносят огромный вклад в мировой технологический прогресс, что не только важно для тех государств, которым они принадлежат, но и для мировой экономики в целом. Несмотря на то что экономические отношения между бывшими метрополиями и колониями довольно далеки от идиллии, но без ТНК эти отноше​ния были бы не лучше, а уровень жизни населения освободивших​ся стран скорее всего был бы много ниже.
Степень международной мобильности капитала. Физический и финансовый капитал. Масштабы и динамика МДК. Формы МДК. Международное перемещение предпринимательского и ссудного капитала. Прямые и портфельные инвестиции. Причины и состав прямых инвестиций, их государственная поддержка. Роль международных корпораций (ТНК) в развитии прямого зарубежного инвестирования. Причины и виды портфельного инвестирования. Роль портфельных инвестиций. Международное движение ссудного капитала. Объем и структура международного кредитования. Проблема мировой задолженности и пути ее решения.

         Тема 9. Международная миграция рабочей силы -2ч

1. Миграция рабочей силы в современном мире

         Международная миграция рабочей силы - представляет собой процесс перемещения трудовых ресурсов из одной страны в другую с целью трудоустройства на более выгодных условиях, чем в стране происхождения.

Кроме экономических причин миграция обусловлена - политическими, этническими, культурными, семейными и прочими мотивами.

          ММРС включает в себя две составляющие - эмиграцию и иммиграцию.

Эмиграция - выезд из страны на постоянное место жительство.

Иммиграция - въезд в страну на постоянное место жительство.

ММРС включает в себя процесс репатриации - возвращение в страну происхождения ранее выехавших из нее граждан.

         Международные мигранты подразделяются на 5 основных категорий:

         - иммигранты и неиммигранты, легально допущенные в страну;

         - работники-мигранты по контракту (официальный переток избытка рабочей силы);

         - нелегальные иммигранты;

         - лица, просящие политического убежища и по экономическим мотивам в своей стране;

         - беженцы - в начале 90-х - свыше 17 млн., живут в спецлагерях под опекой ООН.

         ММРС - объективный процесс, присущий рыночной экономике, как процесс перелива капитала, развития внешнеторговых связей и международной экономической интеграции.

         Особенности ММРС - она отражает специфику товара «рабочая сила»:

         - рабочая сила - предстает не только как объект, но и как субъект международных экономических отношений в данной сфере;

         - процесс ММРС оказывает не только экономическое, но многоплановое социальное, демографическое и социально-психологическое влияние на страны-доноры и на принимающие страны.

         Основные центры притяжения миграционных потоков:

         - США - в 70-е 4,5 млн. - 20% прироста населения, на 1/3 больше 60-х, в 80-х - 6 млн., 39% прироста, в 90-х масштабы сохранились.

         - Западная Европа - среднегодовой прирост 600 тыс. человек, а с учетом семей 1,3 млн. Лидерство - Германия, Франция, Великобритания.

         - в последние годы локальным центром иммиграции стали страны СНГ.
         Процесс ММРС регулируется национальными законодательствами и международным правом.

         В законодательстве две тенденции:

         - к открытой экономике и свободному перемещению трудовых ресурсов;

         - к протекционизму и ограничениям международной миграции.

         Национальная миграционная политика - комплекс законодательных, организационных и иных мер по регулированию въезда и выезда из страны, предоставлению и лишению гражданства или иного статуса проживания в стране, использованию в стране иностранной рабочей силы, созданию системы социальной защиты работников-мигрантов в период их работы за рубежом, регламентации потоков беженцев и их социальной защиты.

         В США по закону об иммиграции с 1995г. допускается не более 675 тыс. человек. Квота на выезд - 140 тыс. человек. В Европе тоже ограничен въезд иммигрантов. Причина - распад СССР, война в Югославии.

         Всеобщая декларация прав человека (ООН, 10.12.48г.) - право на свободный выбор места жительства и работы. В рамках ЕС - параграф 52 Римского договора 1957г., Дублинская конференция 1990г. - устанавливают единые правила предоставления убежища и въезда.

         Если до недавнего времени центром трудовой миграции была Европа, то в последние 20-30 лет стал стремительно формироваться рынок рабочей силы в Азиатских странах, и в первую очередь нефтедобывающих странах Ближнего Востока. Здесь, к началу 90-х годов насчитывалось более 4,5 млн. трудящихся-мигрантов (численность местных рабочих – 2 млн. чел.). Удельный вес иностранной рабочей силы здесь очень велик: в ОАЭ – 97%, в Катаре –95,6%, в Кувейте – 86,5% в Саудовской Аравии и Бахрейне –до 40%. Главные экспортеры рабочей силы – Египет, Иран, Ливан, Сирия, Пакистан, Индия.

         Традиционно притягивает мигрантов США, где по оценкам специалистов в 80-е годы около половины прироста населения США приходилось на иммигрантов. Здесь насчитывается около 3 млн. легальных иностранных рабочих.

          Основными импортерами рабочей силы в страны Азиатско-Тихоокеанского региона стали Бруней, Япония, Гонконг, Малайзия, Пакистан, Сингапур. 

         2 Страны СНГ в мировых миграционных потоках

         Вопреки предсказаниям выезд не стал массовым, хотя и достаточно заметен: в 1990-95гг. ежегодно выезжали в дальнюю эмиграцию 105 тыс. человек. - без учета выезда на работу. В ближнюю - только в 1994г. более 230 тыс.

         Однако эмиграционный потенциал далеко не исчерпан. Продолжается этническая эмиграция. В СНГ проживает около 3 млн. еврейской национальности, 2 млн. немцев, 1,2 млн. поляков.

         Но на первом плане - эмиграция экономическая, вызванная падением жизненного уровня.

  Новое явление в 90-х гг. - бизнес-эмиграция, связанная со стремлением к экономической и политической стабильности и сохранением капиталов.

         По национальной структуре эмиграция из стран СНГ в 1993г. составила: 52,8% немцы, 22,6% русские, 17,6% евреи, остальные нации 6,6%.

Проблема иммиграции.

          Эта проблема - иммиграция из стран СНГ, развивающихся стран Азии и Африки. В 1994г. за пределами России проживали более 17% русских. Во многих странах СНГ, особенно в Прибалтике, Азии, в Закавказье рост национализма ведет к иммиграции в Россию. За 1990-94гг. их количество составило около 5 млн. человек. А потенциал составляет столько же.  Причем, размещение и трудоустройство в сегодняшней экономической ситуации - проблема.

         За последние годы уменьшение населения Казахстана явилось результатом миграционных процессов. В период 1991 – 1998 г. около 2,2 млн. чел. покинуло республику и только 700 тыс. иммигрировали. С образованием стран СНГ, усилилась тенденция репатриации, охватившая кроме русскоязычного населения все титульные нации, а также депортированные народы. В период 1989-1999 г. около 700 тыс. немцев уехало в Германию, около 1 млн. в Россию. Тот факт, что за период 1993-1997 г. приток казахов в Россию составил 14 тыс. человек, говорит не в пользу политических причин миграции. Ее основная причина социально-экономическая. По данным научного учреждения при Правительстве РК, по сводному показателю индекса человеческого развития (доход на душу населения, образование, продолжительность жизни) Казахстан с 54 места (группа с относительно высоким потенциалом человеческого развития, 1993 г.) передвинулся на 93 место  уже в 1997 году, попав в группу со средним потенциалом (среди 175 стран). 

3 Последствия международной миграции рабочей силы

         ММРС - это не только экономическое, но и сложное политическое и социально-экономическое явление. Оно влияет на состав трудовых ресурсов и стран-доноров, и принимающих стран, привносит позитивные и негативные изменения. Возникают политические, этнические, расовые, религиозные, культурные проблемы с коренным населением.

         Последствия для принимающих стран.

В США 80-х гг. 40% докторов наук в области инженерных дисциплин и ВТ, 25% преподавателей технических дисциплин в ВУЗах - иммигранты. В середине 90-х гг. в США более 11 млн. иммигрантов. Их оплата 240 млрд. $ в год, налоги 90 млрд. Социальная помощь иммигрантам - 5 млрд. - все «на самоокупаемости». Только в 1993г. въехало 23,5 тыс. ученых и инженеров из-за рубежа.  Т.е., отдача очень велика.

         Последствия для стран-доноров.

 Многие ученые и инженеры, врачи, менеджеры, строители, квалифицированные рабочие, повысив квалификацию и улучшив материальное положение, возвращаются домой.  Опыт и знания этих кадров необходимо учитывать и использовать в экономике страны.
          3. Причины миграции в Казахстане
         Современные миграционные процессы в Казахстане связаны с целым комплексом причин. Для внешней миграции доминирующим является сочетание социально-экономических и внутриполитических факторов, для внутриреспубликанской - социально-экономических и экологических. 

         Во внешней миграции первыми по воздействию на миграционные настроения в Казахстане являются социально-экономические факторы, определяющие уровень жизни населения. Распад СССР обострил кризисные явления в экономике, сопровождающиеся спадом производства, нарастанием инфляции, ростом безработицы (особенно скрытой), что привело, в свою очередь, к снижению жизненного уровня населения и кризисному состоянию социальной сферы. 

         Индекс реальной заработной платы в Казахстане по данным Всемирного Банка в 1994 г. (средняя зарплата равнялась 24 долл. США) оказался самым низким по сравнению с другими постсоветскими странами. В декабре 1996 г. средняя номинальная зарплата составляла, по официальным данным, 8 770 тенге, или 121 долл. США, однако такая величина зарплаты не выполняет функцию обеспечения воспроизводства рабочей силы. 

         В последние годы темпы роста доходов населения значительно отставали от роста потребительских цен. По оценке Госкомстата Республики Казахстан уровень реальных денежных доходов республики населения на начало 1995 года составил примерно 26% от уровня 1989 года. С момента ввода национальной валюты (ноябрь 1993 г.) цены выросли почти в 35 раз, а с начала реформы ценообразования (январь 1992 г.) - в 18 тысяч раз. 

         В Казахстане растет численность населения, имеющего среднедушевой доход ниже прожиточного минимума. Если в ноябре 1992 г. эта группа населения составляла 11,9% , то в июне 1995 г.- от 37 до 44% от всего населения. 

         Отрицательное воздействие на уровень доходов населения и социальное положение в целом оказывает систематическая задолженность предприятий и организаций по выплате заработной платы, которая на 1 января 1997 г. достигла 47,9 млрд. тенге (660 млн. долл. США). Удельный вес предприятий и организаций, имеющих задолженность, составляет 75% на 1 января 1997. 

Продолжающийся кризис в экономике сопровождается снижением занятости, ростом безработицы. По экспертным оценкам, уровень безработицы в 1995 г. достигал 10%, таким же высоким он оставался в 1996 г. 

         Исследования показывают, что  внутриполитические процессы также влияют на миграцию, наряду с факторами социально-экономического характера. Очевидно, что экономические факторы вряд ли являются единственными, т.к. сотни тысяч людей уезжают в Россию, которая сама находится в экономическом кризисе и, кроме того, ее внутриполитическая жизнь характеризуется большой непредсказуемостью. Вряд ли это фактор можно назвать основным, и это подтверждает пример Балтийских стран. В этих странах имеют место некоторые нарушения прав русских как граждан и как этнических меньшинств, однако эмиграция из Балтийских государств незначительна в связи с благоприятной экономической ситуацией в этих странах. 

         Влияние внутриполитических факторов, связанных с перестройкой законодательной и управленческой систем Казахстана, нашли отражение и в статистике миграции в 1994-95 годах. В эти годы было осуществлено два роспуска Парламента в декабре 1993 г. и в марте 1995 г., проведен в апреле 1995 г. референдум о продлении полномочий Президента Казахстана на срок до 2000 г. 

         Многие международные эксперты, в частности представители ОБСЕ, принимавшие участие в качестве наблюдателей за парламентскими выборами в марте 1994 г., отметили значительные нарушения во время предвыборной кампании и в процессе выборов, такие как произвольный отказ в регистрации кандидатов, ограничение деятельности СМИ в освещении выборов, "президентский список" кандидатов в депутаты, по существу "назначенных" в Парламент, семейное голосование и др. Заключение наблюдателей ОБСЕ за выборами в высший законодательный орган Казахстана в декабре 1995 г. гласит, что, несмотря на, в целом, эффективную организацию на избирательных участках, было несколько очень серьезных замечаний, которые, не будучи ликвидированы на последующих выборах, могут подвергнуть сомнению обязательства Казахстана по проведению демократических выборов. 

         По оценке Дома Свободы (США), который классифицирует все страны мира по следующим группам: свободные, частично свободные и несвободные в зависимости от степени осуществления основных политических прав и гражданских свобод, Казахстан в 1994-95 гг. относился к категории несвободных стран. Республика имела рейтинг по политическим правам 6 (из 7) и по гражданским свободам - 5 (из 7). В обзоре Дома Свободы за 1995-96 годы отмечаются характерные для предыдущего периода внутриполитические процессы и констатируется, что Казахстан по-прежнему относится к разряду несвободных стран с тем же рейтингом.

         Статистика последних лет показывает, что высший кадровый состав органов государственного управления на 80% состоит из представителей казахской национальности и это может  рассматриваться как ущемление прав человека и этнических меньшинств. Наряду со снижающимся социальным и экономическим статусом и большой неопределенностью по поводу собственного будущего в Казахстане, эти факторы заставляет людей некоренной национальности покидать страну. 

         Очевидна общая неудовлетворенность населения современной ситуацией в республике: по данным Института Гиллера, проводившим социологическое исследование при участии и руководстве Международного Фонда Избирательных Систем (IFES, США) в 1996 году 90% респондентов были неудовлетворены системой социального обеспечения, 87% - недовольны качеством услуг здравоохранения и состоянием борьбы с преступностью. Лишь 33% удовлетворены положением в области политических и гражданских прав, 28% высказывают удовлетворение по поводу избирательной систем и 27% - сферы образования.          

         4.5.2 Миграция в 1997-2003 гг.
         Эмиграция из Казахстана будет продолжаться, хотя ее темпы, вероятно, снизятся. Потенциал миграции тесно связан с профессионально-квалификационными характеристиками рабочей силы. Республика Казахстан - это индустриально-аграрная страна с преимущественно добывающими и перерабатывающими отраслями. Отраслевая структура занятых отражает преобладание отраслей тяжелой промышленности, где занято около 75% всех промышленных рабочих. Это отрасли трудоемкие, при низкой степени механизации работа в них тяжелая, физическая, связанная с вредными условиями труда. Это создает условия для широкого использования труда малоквалифицированных рабочих. Как, в целом, по народному хозяйству, так и в промышленности 50% рабочих занято ручным трудом. 

Поскольку эти рабочие вряд ли будут конкурентны на рынке труда в России, то, предположительно, значительная часть рабочих, занятых на индустриальных предприятиях в северных и северо-восточных областях Казахстана не будет эмигрировать в Россию безвозвратно. Однако, широкая возвратная миграция - маятниковая, сезонная, будет, вероятно, наблюдаться во всех приграничных с Россией областях. Эта вероятность возрастет, если в России начнется экономический подъем. Тогда усилится и трудовая возвратная миграция, и безвозвратная миграция, ибо рынок труда в России огромен. 

         Стимулирующим миграцию фактором является перенос столицы из Алма-Аты, где проживает значительное число русских, украинцев, татар, евреев, немцев и др. Предполагается, что нынешняя столица не потеряет своего значения культурного, научного, образовательного центра, однако необходимость развития инфраструктуры в Акмоле может привести к оттоку квалифицированных кадров и капиталов на север, а для тех, кто не найдет там своей ниши, и за пределы Казахстана. 

         Новым фактором миграции могут стать территориальные преобразования в Республике. Согласно подписанным в апреле-мае 1997 г. Президентом Н. Назарбаевым постановлениям, 5 областей республики были упразднены и присоединены к другим, например, Жезказганская, Кокшетауская и Семипалатинская области были присоединены к Карагандинской, Северо-Казахстанской и Восточно-Казахстанской области, соответственно. Снижение статуса областных центров может стать стимулом внутренней и внешней миграции .

         Существует еще один потенциальный фактор миграции, практически не упоминаемый в литературе - эколого-географический. Дело в том, что южные и юго-восточные области Казахстана находятся в зоне повышенной сейсмической активности. Несколько крупных городов, такие как Алматы (1,153 млн. жителей) находятся в сейсмической зоне в 9 баллов, Жамбыл (311 тыс. жителей), Шымкент (400 тыс. жителей) - 8 баллов, Талды-Корган (122 тыс. жителей) - 7 баллов, Усть-Каменогорск и Семипалатинск - 5 и менее баллов (данные о кол-ве жителей приведены на 01.01.1994 г.). Разрушительные катастрофические геологические события типа землетрясений в южных густонаселенных районах республики могут привести не только к большим человеческим и материальным потерям, но и к массовой стихийной внутренней и внешней миграции. 

         4. Потенциал миграции
         Социологические исследования показывают, что 45-47% русскоязычных респондентов хотели бы уехать из Казахстана. Известно, что реальное число мигрантов составляет половину от потенциальных мигрантов, высказывающих желание покинуть страну, поэтому потенциал миграции русскоязычного населения остается очень большим: около 1,5 млн. человек. На вопрос о том, в каком случае собирающиеся в дорогу готовы отложить свой отъезд, респонденты ответили так: если бы улучшилась экономическая ситуация - 48,6%; если бы я имел твердые гарантии для будущего моих детей - 44,8%; если бы были устранены всякие ущемления по национальному признаку - 27,1%; если бы было введено двойное гражданство - 22,7%; если бы русский язык стал государственным наряду с казахским - 17,7%; иные причины 1,6%. Только 3,2% опрошенных не намерены менять своего решения ни при каких обстоятельствах. Что касается группы респондентов, миграционные потенции которых можно было бы определить известной формулой "хотят, но не могут", то 43,1% из них не имели средств для переезда, 24,7% не уверены, что смогли бы устроиться на новом месте. Вряд ли в обозримом будущем появится то, чего сегодня не хватает для превращения настроений этой части опрошенных в реальные планы.  

Сущность и причины ММРС. Иммиграция. Эмиграция. Масштабы и направления ММРС. Современные мировые центры притяжения рабочей силы. Экономические эффекты миграции. Выгоды и издержки импортера и экспортера рабочей силы. Проблема утечки мозгов. Государственное регулирование ММРС. Регулирование иммиграции.

         Тема 10. Международная передача технологий -2ч

Международное движение технологий. Механизмы международной передачи технологий. Торговля лицензиями и виды лицензионных платежей. Международное технологическое содействие. Механизмы технической помощи. Государственное регулирование передачи технологий. Причины ограничения передачи технологий.

         Тема 11. Международная экономическая интеграция -2ч

1 Цели и формы экономической интеграции
         В настоящее время в мировой экономике имеются две тенденции:

         - усиление целостности мирового хозяйства и его глобализация, что вызвано развитием экономических связей, систем коммуникаций, мировых технических стандартов и норм, либерализацией торговли, деятельностью ТНК.

         - экономическое сближение стран на региональном уровне, формирование крупных региональных интеграционных структур - относительно самостоятельных центров мирового хозяйства.

         Международная экономическая интеграция (МЭИ) - это процесс хозяйственного и политического объединения стран на основе развития глубоких устойчивых взаимосвязей и разделения труда между национальными хозяйствами, взаимодействия их экономик на различных уровнях и в различных формах. На микроуровне - это процесс через взаимодействие отдельных фирм.
На межгосударственном уровне - на основе формирования экономических объединений государств и согласования национальных политик.

        Формы экономической интеграции:

         - зона свободной торговли - в ее рамках отменяются торговые ограничения между странами-участницами, прежде всего таможенные пошлины;

         - таможенный союз - + установление единого внешнеторгового тарифа и проведение единой внешнеторговой политики в отношении третьих стран;

         - общий рынок - в дополнение к   - обеспечение свободы передвижения капитала и рабочей силы, а также согласование экономической политики;

         - экономический и валютный союз - высшая форма межгосударственной экономической интеграции, совмещающая все указанные формы с проведением общей экономической и валютно-финансовой политики.

         Преимущества МЭИ:

         А) предоставляет хозяйствующим субъектам (фирмам) более широкий доступ к ресурсам - финансовым, материальным, трудовым, к новым технологиям, увеличивает емкость рынка сбыта для всех участников;

         Б) создает привилегированные условия для фирм - стран участниц, защищает их от конкуренции фирм третьих стран;

         В) позволяет совместно решать наиболее острые социальные проблемы - выравнивание отдельных наиболее отсталых районов, смягчение безработицы и т.п.

         Факторы, определяющие МЭИ:
         - глобализация хозяйственной жизни;

         - углубление международного разделения труда;

         - общемировая по своему характеру научно-техническая революция;

    - повышение открытости национальных экономик в связи с политическими изменениями.

        2. Теории международной экономической интеграции

        Неолиберализм - (1950-60гг., швейц. Вильгельм Репке, фр. Морис Алле) - полная интеграция - создание единого рыночного пространства в масштабе нескольких стран на основе свободной конкуренции действия стихийных рыночных сил без вмешательства государства, которое приводит к инфляции, разбалансированности ПБ, торговли и платежей.

        Корпорационизм - (середина 60-х гг., Сидней Рольф, Юджин Ростоу, США) - стержень интеграции - ТНК, которые способны обеспечить интеграцию без вмешательства государства и рыночных механизмов.

        Структурализм - (Гуннар Мюрдаль, Швеция) - свободные рыночные отношения ведут к диспропорциям. Экономическая интеграция - это глубокий процесс структурных преобразований в экономике интегрирующихся стран на уровне крупных фирм, компаний, отраслей.

        Неокейнсианство - (середина 70-х, Ричард Купер, США) два варианта развития МЭИ:
         - интеграция с последующей утратой национальной независимости;

         - интеграция с условием сохранения максимальной национальной автономии.

В итоге пришли к выводу об оптимальном сочетании внутренней и внешней хозяйственной политики интегрирующих сторон.

        Дирижизм - (голл. Ян Тинберген, нем. Р. Санвальд и И. Штолер) - отрицают решающую роль в интеграционных процессах рыночного механизма и признают - создание и функционирование международных экономических структур возможно только на основе общей экономической политики, согласованного социального законодательства и координации кредитной политики.

        Н.П. Шмелев - истоки МЭИ связаны с потребностями современного международного разделения труда, развитием НТП, углублением международной специализации и кооперации отдельных стран. Наиболее важная характеристика интеграции - межгосударственное регулирование экономических процессов, постепенное формирование интеграционного хозяйственного комплекса с общими пропорциями и общей структурой производства, устранение административных и экономических барьеров свободному передвижению в пределах региона товаров, капитала и рабочей силы, выравнивание уровней экономического развития интегрирующихся стран.

        Модели дальнейшего развития европейской интеграции:

         - ступенчатая интеграция;

         - Европа концентрических кругов - в обеих заложена идея создания в ЕС ядра из наиболее развитых стран, вокруг которых формируются круги из стран с меньшей глубиной интеграции;

         - дифференцированная интеграция - предполагает дифференцирование скорости интеграционных процессов в различных странах.

        3 Главные интеграционные группировки мира

        Выделяют: в Западной Европе - ЕС, в Северной Америке - НАФТА, в Азиатско-Тихоокеанском регионе - Тихоокеанское сообщество, в Евразии - СНГ.

        ЕС - до 1.11.93г. - Европейское сообщество, после - Европейский союз - с вступлением в силу Маастрихтских соглашений.

        В него входят 15 полноправных членов, которые вплотную подошли к оформлению экономического, валютного и политического союзов: Австрия, Бельгия, Великобритания, Германия, Греция, Дания, Ирландия, Испания, Италия, Люксембург, Нидерланды, Португалия, Франция, Финляндия, Швеция. В перспективе - страны Центральной и Восточной Европы.

        Для вступления в ЕС необходимо выполнение ряда условий: стабильность институтов, гарантирующих демократию, правовой порядок, соблюдение прав человека и защита национальных меньшинств, наличие функционирующей рыночной экономики, способность справляться с конкуренцией и действием рыночных сил в ЕС, способность принять на себя обязательства членства, в том числе задачи создания политического, экономического и валютного союза.
        В перспективе в ЕС могут войти: Польша, Чехия, Венгрия, Словакия, Словения, Болгария, Румыния, Албания, Кипр, Мальта. Страны Балтии имеют статус ассоциированных членов.

        Важная веха - Единый Европейский акт, вступивший в силу с 1.07.87г., которым  предусмотрено:

         - создание Европейского союза как структуры федеративного типа;

         - завершение создания единого внутреннего рынка без внутренних границ;

         - формирование единой денежной единицы - евро, создание ЦБ и Европейской системы центральных банков по типу Федеральной резервной системы США.

         НАФТА - с 1994г., США, Канада, Мексика.  Ключевые моменты: ликвидация всех таможенных пошлин к 2010г., упразднение нетарифных барьеров, смягчение режима для капиталовложений в Мексике, создание американо-канадо-мексиканской арбитражной комиссии.

        АТР - Тихоокеанское сообщество - здесь целый ряд развитых структур:

- АСЕАН - Ассоциация стран Юго-Восточной Азии - Индонезия, Малайзия, Филиппины, Сингапур, Таиланд, Бруней, с 1995г. Вьетнам;

- ТЭС - Тихоокеанский экономический совет - Австралия, Бруней, Гонконг, Индонезия, Канада, Малайзия, Мексика, Новая Зеландия, Корея, Сингапур, США, Тайвань, Таиланд, Филиппины, Чили, Япония, Россия.

- АТЭС - Азиатско-Тихоокеанское экономическое сообщество, создано в 1989г., 18 стран - эволюционирует типа ЕС.

         Россия - участник ТЭС, входит в АТЭС наблюдателем, и в марте 1995г. подала заявку на участие.

3.  Региональная экономическая интеграция
         Североамериканская зона свободной торговли (НАФТА)
         Одним из наиболее заметных развивающихся интеграционных процессов стал процесс организации и функционирования североамериканской зоны свободной торговли - НАФТА. Существующая экономическая интеграция США с Канадой и их сотрудничество с западноевропейскими партнерами перестала удовлетворять США. В результате интеграционные процессы в Северной Америке вышли за пределы двух государств. Был заключен договор о североамериканской зоне свободной торговли, вступивший в силу 1 января 1994 года, по которому НАФТА, кроме США и Канады, включила Мексику. Территория блока составляет обширную территорию с населением 370 млн. человек и мощным экономическим потенциалом. Ежегодное производство товаров и услуг этими странами составляет 7 трлн. долл. На их долю приходится около 20% всего объема мировой торговли.
         Основные положения соглашения включают:
         - отмену таможенных пошлин на товары, которыми торгуют между собой США, Канада, Мексика;
          - защиту североамериканского рынка от экспансии азиатских и европейских компаний, пытающихся избежать американских пошлин путем реэкспорта своих товаров в США через Мексику;
          - снятие запрета на капиталовложения и конкуренцию американских и канадских компаний в банковском и страховом деле в Мексике;
          - создание трехсторонних групп для решения проблем, связанных с охраной окружающей среды.
         В течение 5 лет США отменяет тарифы на импорт из Мексики около двух третей наименований продукции.
Наибольшую выгоду от заключенного соглашения должны получить потребители торгового блока, поскольку в результате усиления конкуренции и снижения тарифов снизятся цены на широкий круг товаров. В выгодном положении должны оказаться и американские промышленники, поскольку возрастет приток дешевой рабочей силы. Гарантированный рост доходов ожидается в таких секторах американской экономики, как производство электроники, компьютерного обеспечения, стройматериалов, автозапчастей и др. В то же время убытки понесут американские фермеры, производящие сахар, цитрусовые, зимние овощи. Что касается Мексики, то она с помощью НАФТА планирует ускорить темпы своего экономического развития, примерно 1,6-2,6% годового прироста ВВП. В итоге Мексика сможет сократить период реформирования своей экономики и приобщения к клубу промышленно развитых стран с полувека до 10-15 лет. Менее всех выгод от НАФТА поначалу получит Канада. Ее экономика тесно связана с США, но едва заметно - с Мексикой. Однако по мере развития НАФТА, Канада будет все больше втягиваться в интеграционные процессы и получать дивиденды от расширяющегося рынка.  Первые два года функционирования НАФТА не оправдали надежд в отношении создания дополнительных рабочих мест за счет увеличения объемов экспорта. Кроме того, положительное торговое сальдо в торговле США с Мексикой исчезло, уступив место дефициту в 1995 г. В конечном счете, по планам создателей НАФТА, полноценный североамериканский общий рынок может быть создан к 2010 году. Уже сейчас американские экономисты моделируют создание самодостаточного панамериканского торгового блока протяженностью от Аляски до Огненной Земли. Основные показатели ЕС и НАФТА в середине 90-х годов:
          Южноамериканский общий рынок – МЕРКОСУР
         Интеграционные процессы активизируются и в Южной Америке. В свое время (начало 60-х годов) здесь планировалось создать "зону свободной торговли", а затем образование Центральноамериканского общего рынка - ЦАОР. Однако политический и экономический кризис не позволил реализовать эти планы. К середине 90-х годов интеграционные процессы активизировались посредством заключения в 1991 г. торгового пакта МЕРКОСУР между Аргентиной, Бразилией, Уругваем и Парагваем. За годы своего существования общий рынок стран Южного Конуса - МЕРКОСУР превратился в одну из самых динамичных интеграционных группировок мира. Уже в 1998 г. почти 95% объема торговли между четырьмя участниками объединения не облагаются пошлинами, а оставшиеся тарифы к началу XXI века будут отменены.
         Создание МЕРКОСУР привело к резкому увеличению взаимной торговли, расширению торгово-экономического сотрудничества с другими региональными торговыми группировками. Заметно возросла взаимная инвестиционная активность, нарастают инвестиции из-за рубежа. Успешная деятельность МЕРКОСУР оказывает заметное влияние на политическую стабильность в  регионе.
В отличие от западноевропейской интеграции это южноамериканское объединение является показателем того, что разные по своему уровню государства могут не только сосуществовать в единой организации, но и успешно сотрудничать. Для этого требуется: тщательная подготовка всех звеньев таких объединений; высококвалифицированное руководство их деятельностью; умение найти для каждой страны свое место в этом процессе, сгладить противоречия; желание и умение идти на компромиссы.
         Особенности интеграционного сотрудничества в Африке и арабских государствах: эти страны стремятся развивать интеграционные процессы в своем регионе и между африканскими государствами. В 1989 г. в северной части африканского континента был образован Союз Арабского Магриба с участием Алжира, Ливии, Мавритании, Марокко и Туниса. Договор об этом союзе предусматривает организацию широкомасштабного экономического сотрудничества на уровне региональной интеграции. Однако регион Северной Африки представляет собой пять замкнутых в национальных границах, обособленных друг от друга рынков.
         Стремление других африканских стран к экономической интеграции означает попытку отсталых, практически не имеющих между собой экономических связей государств создать в отдельных субрегионах Африки подходящие условия для развития промышленности, ориентированной на удовлетворение основных потребностей внутреннего рынка. Образовывая экономические и таможенные союзы, африканские страны планировали на основе скоординированной политики развивать взаимные экономические связи. В результате предполагалось создавать в отдельных регионах относительно емкие внутренние рынки как базу для модернизации экономики. Интеграция рассматривалась как альтернативный путь развития, во многом как способ достижения прогресса в "опоре на собственные силы". Эта концепция  предполагает, что структурная перестройка экономики может быть достигнута за счет использования, прежде всего, местных ресурсов, всемерной мобилизации внутренних факторов развития. Эта идея присутствует и в планах организации Африканского единства по созданию к 2025 г. африканского экономического сообщества.
         Практика интеграционных процессов в Африке, реализуемость провозглашаемых руководителями африканских государств направлений углубленного сотрудничества, показывают, что, в основном, все эти цели и задачи остаются лишь благими пожеланиями. Экономическое сотрудничество бедных и отставших стран, в традиционных его формах, не ведет к выходу из "порочного круга бедности", не обеспечивает сколько-нибудь ощутимый прогресс. Вместе с тем, идея африканского общего рынка, несмотря на все неудачи его создания, по-прежнему популярна на континенте.
Стремление к интеграции, тесному взаимовыгодному сотрудничеству отмечается и среди арабских государств Персидского залива. С 1981 г. создан и функционирует Совет по сотрудничеству ряда арабских государств, включающий Саудовскую Аравию, Кувейт, Катар, Бахрейн, Объединенные Арабские Эмираты и Оман ("нефтяная шестерка"). В 1992 г. было объявлено о создании Организации экономического сотрудничества центральноазиатских государств (ОЭС-ЭКО). Инициаторами ее создания стали Иран, Пакистан и Турция. ОЭС-ЭКО, по замыслу учредителей, должна стать прообразом будущего "Центральноазиатского общего рынка", который должен включать в себя и мусульманские республики СНГ - среднеазиатские, Казахстан, Азербайджан.
         Говоря о сотрудничестве развивающихся стран ряда регионов, их стремлении к интеграции, следует иметь в виду, что реальные интеграционные процессы еще весьма слабы и различаются между собой по характеру, движущим факторам, темпам развития. У большинства развивающихся стран практически нет интеграции в ее подлинном, развитом виде, т. е. постоянно развивающегося и углубляющегося процесса формирования непосредственных межстрановых связей на уровне как отдельных фирм и предприятий, так и национальных хозяйств в целом. Экономическое сотрудничество развивающихся стран, провозглашение ими интеграционных целей, является лишь подготовительной ступенью реального интеграционного процесса. Многие из провозглашенных интеграционных группировок в силу незрелости социально-экономических отношений, примитивности и структурной недифференцированности национальных хозяйств, неразвитости рыночной и финансовой инфраструктур обрекали эти формирования либо на откровенное прозябание, либо на полную неудачу.
         Азиатско- Тихоокеанское экономическое сотрудничество – АТЭС
         В конце XX века набирают силу интеграционные процессы в Восточной Азии. Наиболее успешно на протяжении почти 30 лет действует Ассоциация стран Юго-Восточной Азии (АСЕАН), в которую входят один из четырех азиатских "драконов" Сингапур, а также НИС "новой волны" - Малайзия, Индонезия, Таиланд, Бруней и Филиппины. Успех взаимного сотрудничества в рамках этой группировки тесно связан с бурным экономическим ростом большинства стран - участниц АСЕАН, сопоставимостью уровней их развития, хорошо налаженными и имеющими давние исторические традиции взаимными торговыми связями, а также отрегулированной формой сотрудничества. В планах АСЕАН до 2000 г. - снизить таможенные пошлины стран - участниц в среднем на 5% по 38 тыс. наименований товаров. В конце 1995 г. принято решение о создании полноценной зоны свободной торговли в 2003 году. 
         2.4.4 Перспективы развития экономической интеграции в Восточной Азии в значительной степени связывают с созданием организации Азиатско-Тихоокеанского экономического сотрудничества (АТЭС). Азиатско-Тихоокеанское экономическое сотрудничество - это межправительственная организация, объединяющая 21 государство региона. АТЭС (англ. аббревиатура АРЕС) была создана в 1989 г. по предложению Австралии с целью развития экономического сотрудничества в бассейне Тихого Океана. Первоначально в нее входили 12 стран: Австралия, Бруней, Канада, Индонезия, Япония, Малайзия, Новая Зеландия, Филиппины, Сингапур, Южная Корея, Таиланд и США. В последующие годы к ним присоединились Китай, Гонконг, Тайвань, Мексика, Чили, Папуа - Новая Гвинея, а в 1998 г. - Вьетнам, Перу и Россия. АТЭС формально имеет консультативный статус, однако в рамках его рабочих органов определяются региональные правила ведения торговли, инвестиционной и финансовой деятельности, проводятся встречи отраслевых министров и экспертов по вопросам сотрудничества в тех или иных областях.
Оценивая процессы экономической интеграции в Азиатско-Тихоокеанском регионе, многие специалисты указывают на особые условия и своеобразие ее развития. К числу основных особенностей интеграционных процессов в АТР можно отнести следующие:
         - во-первых, интеграционные процессы в организации АТЭС идут при ведущей роли ТНК, создающих почву для межгосударственного сотрудничества. Это проявлялось, в частности, в том, что образование неправительственных региональных экономических организаций - Тихоокеанского экономического совета (ТЭС) в 1967 г. и Совета по Тихоокеанскому экономическому сотрудничеству (СТЭС) в 1980 г. намного опередило создание самого АТЭС. Вместе с тем, ТЭС и СТЭС основывались на базе национальных комитетов, которые имели устойчивые связи со своими правительствами и получали от них всестороннюю поддержку;
         - во-вторых, процесс интеграции охватывает страны с существенно разными уровнями экономического развития, разными культурами и социально-политическими системами. Уникальная роль АТЭС состоит в том, что в ней объединяются две великие экономические державы XX века - США и Япония, а также экономический гигант XXI века - Китай. Что касается Японии, то АТЭС является единственной международной структурой интеграционного типа, куда входит эта держава. Важно отметить тот факт, что в АТЭС входят КНР и Тайвань, непростые взаимоотношения между которыми требуют благоприятных внешних условий;
        -  в-третьих, интеграция в масштабах АТР включает субрегиональные экономические союзы (АСЕАН, НАФТА, Южно-Тихоокеанский форум и др.), т. е. допускает разные уровни интеграции, например, по степени либерализации внешней торговли;
        -  в-четвертых, идеология тихоокеанского "открытого регионализма", развитая в СТЭС и ТЭС, рассматривает региональную интеграцию как элемент экономического глобализма. При этом эволюция мировой экономики предстает как процесс постепенного объединения и взаимопроникновения региональных экономических союзов. Концепция "открытого регионализма" предполагает, что внутри тихоокеанского региона снимаются ограничения на движение товаров, капиталов, рабочей силы, принимаются обязательства по отказу от протекционизма, стимулируются внутрирегиональные экономические связи.
         В целом степень зрелости интеграционных отношений в рамках АТР пока невысока. Так, зону торговли в системе АСЕАН можно отнести к первому этапу развития экономической интеграции, т. е. к зоне свободной торговли с отменой тарифов и других ограничений. В отношении АТЭС пока можно говорить не о зоне свободной торговли, а об "открытой экономической ассоциации".
         В середине 90-х годов на страны АТЭС приходилось 38,2% населения мира и 55,7% его ВВП, в то время как на ЕС, например, соответственно, 6,7% и 20,5%. Близкие к ЕС удельные веса имеют и страны НАФТА. На АТЭС приходится также 43,9% объема мировой торговли товарами, 32,9% - услугами и 64,1% - экспорта технологий. В сфере внешней торговли зависимость от внутрирегиональных сделок в рамках АТЭС у входящих в нее стран составляла 70%, в то время как у стран ЕС
этот показатель достигал 55%. Весьма быстрыми темпами растет товарооборот между тремя главными участниками АТЭС: Японией, США и Юго-Восточной Азией (без учета Японии).
По некоторым оценкам, среднегодовые темпы экономического прироста АТЭС до 2000 г. составят 3-3,5%. Причем, азиатские страны в этом отношении будут значительно опережать своих промышленно более развитых западных партнеров. Высокие темпы экономического развития, нарастающие внутрирегиональные потоки товаров, услуг, капиталов дают основание в пользу вывода, что в XXI веке А ТЭС станет стержнем экономического роста мира.

        4. Механизм интеграции на примере ЕС

        Система управления:

         - Совет министров или Совет Европейского союза, состоящий из министров государств-членов. Голоса взвешены по экономической мощи: Германия, Франция, Великобритания, Италия - по 10, Испания - 8, и т.д. Люксембург - 2.

         - Европейский совет - имеет статус форума политического сотрудничества членов ЕС.

         - Комиссия Европейского союза - исполнительный орган, представляющий Совету министров проекты законов.

         - Европейский парламент - 626 депутатов, избираются прямым голосованием на 5 лет - контролирующий орган за деятельностью Комиссии, имеет право вотума недоверия, утверждает бюджет.

         - Суд Европейского союза - высший судебный орган, 15 судей, которым помогаю в качестве советников 9 генеральных прокуроров - осуществляет контроль за выполнением договоров в соответствии с правовыми нормами, разрешает споры между государственными, юридическими и физическими лицами.

комитеты, комиссии, подкомитеты, фонды и т.д.

         Правовая основа ЕС:

         - высшее место в иерархии права занимают межгосударственные соглашения - Римский договор 1957г. о создании общего рынка, Единый европейский акт 1987г., Маастрихтские соглашения 1991-92гг.
Вторичное законодательство представлено:

         - регламенты - главенствуют над национальными законами;

         - директивы - законодательные акты, содержащие общие положения;

         - решения - сугубо индивидуально адресуются, формально не имеют обязательной силы;

         - рекомендации и мнения - не являются обязательными к выполнению.

         Финансы и бюджет: имеет собственные финансы, независимые от бюджетов входящих в него стран.

        Бюджет ЕС определяется Советом и Парламентом ЕС. В счетной палате (общее финансовое управление и контроль за расходами) - 15 человек.

        Доходная часть формируется:

         - за счет собственных источников - 1,4% НДС; 

         - отчислений 1,2-1,3% от ВВП стран-участниц. 

    Расходы бюджета, %:

аграрная политика - 61, 

администрация - 4,

региональная политика - 14,

погашения и резерв - 2,

социальная политика - 9,

сотрудничество в целях развития - 4,

исследования, энергетика, промышленность - 6.

        Наднациональное регулирование структурной и региональной политики применимо в отношении наименее конкурентоспособных отраслей и отсталых регионов.
        Наибольшие успехи - в проведении совместной аграрной политики - в ее основе субсидирование внутренних и экспортных цен - вопросы национальной продовольственной безопасности. Сельскохозяйственный рынок огражден высокими таможенными барьерами.

        За счет больших субсидий обеспечены стабилизация доходов сельхозпроизводителей  и их соответствие социальным гарантиям работников других сфер экономики.

        В 80-х гг. разработаны и реализуются 4 межгосударственные региональные программы по важнейшим отраслевым направлениям:

         - «Стар» - создание систем коммуникаций в отсталых районах;

         - «Валорен» - освоение энергетического потенциала этих районов;

         - «Ренаваль» и «»Резидер» - подъем районов с традиционным судостроением и структурная переориентация районов с развитой черной металлургией (Франция, Италия).
         В 1992-93гг. вступили в действие еще 10 программ - стимулирование угледобывающих районов, создание сетей электро- и газоснабжения, вторичное использование пресной воды в средиземноморских районах и т.д.

         Подавляющая часть финансов сосредоточена в слаборазвитых районах, где ВВП на душу населения менее 75% от среднего для ЕС.

         Создан фонд содействия экономическому и социальному сближению наименее развитых стран - Греции, Испании, Ирландии, Португалии.

         Важнейший приоритет - научно-техническая политика. ЕС финансирует только те НИОКР, которые отражают общие интересы.

         Программы: ЭСПРИТ - информационные технологии, БРИТЕ - внедрение новых технологий в обрабатывающую промышленность, РАСЕ - развитие телекоммуникаций.

5. Интеграция стран СНГ

         СНГ - Совет Независимых Государств - образован в 1992г. рядом республик бывшего СССР.

         Главная задача - экономическая и политическая интеграция участников, точнее - реинтеграция на рыночной основе.

         Основа - Договор о создании экономического союза от 24.12.1993г., в котором предусмотрено ряд этапов: ассоциация свободной торговли, таможенный союз, общий рынок.

         Главный инструмент - ежегодные встречи глав государств и глав правительств. Исполнительный орган - Межгосударственный экономический комитет.

         Перспективы:

         - дальнейшая интеграция через механизм СНГ - процессы идут противоречиво;

         - создание нового интеграционного объединения по типу ЕС - общее гражданство, внутренние границы - это отпугивает ряд государств;

         - сближение на основе двусторонних договоров: РФ - Белоруссия, РФ - Казахстан.
         Направления интеграции:

         - торгово-экономическая сфера - режим свободной торговли и таможенное сотрудничество;

         - производственная сфера - образование ТНК, ПФГ, специализация и кооперация, единое антимонопольное законодательство;

социальная сфера - свободное перемещение рабочей силы, снятие ограничений на получение работы и жилья.

Предпосылки и цели экономической интеграции. Типы интеграционных объединений. Стратегические и динамические эффекты интеграции. Эффект создания и эффект отклонения торговли. Интеграционные объединения и основные этапы развития: Европейский союз, НАФТА, АТЭС, АСЕАН, МЕРКОСУР. Участие в интеграционных процессах постсоциалистических стран: СНГ, ЕврАзЭС.

         Тема 12.Международная валютно-финансовая система -2ч

1. Национальная и мировая валютная система

         Процесс международного движения капитала, товаров и услуг, рабочей силы опосредуют и тем самым формируют мировую валютную систему (МВС) денежные единицы разных стран.

         Национальная валютная система - это форма организации денежных отношений, которая охватывает не только внутреннее денежное обращение, но и сферу международных расчетов страны.

         По мере развития международных экономических отношений на базе национальных валютных систем возникает мировая валютная система.

         Международные расчеты - это расчеты между государствами, организациями, фирмами, гражданами, находящимися в различных странах.

         Отсюда вытекает две проблемы:

         - как установить и регулировать соотношения обмена национальной денежной единицы с иностранными;

         - как решить проблемы несбалансированности расчетов национальной экономики с внешним миром.
         Весь комплекс отношений, возникающих в процессе международных расчетов, находит свое концентрированное отражение в платежных балансах стран. 

         Несбалансированность платежного баланса страны требует введения механизма его выравнивания.

          1) Золотой (золотомонетный) стандарт - предполагал закрепление за золотом денежной функции и официальное установление фиксированного золотого содержания национальной денежной единицы. Установленный золотой паритет являлся и официальной ценой золота. ЦБ и КБ были обязаны обменивать бумажные деньги на золото по номиналу. Разрешен свободный ввоз-вывоз золота. Валютный курс фиксировался на базе золотого паритета национальных денежных единиц.

         Золотой стандарт сформировался в Великобритании в начале 19-го века, в России введен в 1997г. (червонец Витте).

         Главный регулятор несбалансированного платежного баланса - официальные золотые резервы государства.

         Развитие международного движения капитала, эволюция внутреннего платежного механизма (кредит и безналичные деньги заняли господствующее положение - открытие Кейнса) привели к ликвидации системы золотого стандарта в его классическом варианте.
         Следствие этого - качественные изменения и механизма образования и покрытия сальдо платежного баланса.

         Погашение отрицательного баланса за счет резервов золота, продление кредитов, кредиты на погашение кредитов - все это привело к пониманию: для регулярных международных экономических отношений необходимы запасы иностранной валюты в наличной и безналичной формах как резерв быстрого погашения своих обязательств между партнерами.  Причем не любой, а наиболее стабильной и широко применяющейся.  Ускорила это понимание 2-я мировая война.

          2) Золотовалютный стандарт - Бреттон-Вудская валютная система

         Конференция ООН в Бреттон-Вудсе (США) в 1994г. (Великобританию представлял Кейнс) определила новый механизм мировой валютно-финансовой системы.

         Бреттон-Вудская валютная система - мировая валютная система, при которой доллар США и английский фунт стерлингов (в значительно меньшем объеме) осуществляли резервные функции наряду с золотом. Цена на золото была неизменной (35 $ за тройскую унцию 31,1 грамм), валютные курсы фиксированные. Все регулирование валютных отношений между странами (кроме социалистических) осуществлялось через Международный валютный фонд.
         С расширением экономических, а следовательно платежных отношений в условиях роста мировой экономики, для нормального функционирования золотовалютного стандарта требовалось постоянное увеличение резервов - золота и валюты. А также поддержание оптимального соотношения между золотом и валютой.
         Недостаток резервов вел к торможению мировой торговли, избыток - к дестабилизации системы фиксированных валютных курсов. А в целом - к краху всей системы.

         Кроме того, более высокие темпы прироста валютных резервов по отношению к золотому резерву поставил под сомнение способность США сохранять конвертируемость своей валюты в золото (первый проверил де Голль). В золотовалютных резервах всех стран доля $ выросла с 9% в 1950 г. до 75% в 1970 г.

         Жизнь это подтвердила - с 70-х гг. в результате относительного снижения конкурентоспособности американской экономики сальдо платежного баланса США стало отрицательным. Дефицит баланса США погашало долларами, а не золотом. Следствие этого - ослабление доллара, нарастание несбалансированности международных расчетов. Это привело к новой системе.
          2. Система плавающих курсов

         Когда международные запасы долларов превысили золотой запас США в несколько раз, страны стали требовать обмена их на золото. С 15.08.71 г. США прекратили обмен.

         Началось «плавание» валют. Причем ряд стран делало это плавание «грязным» (Япония).

         В 1978г. вступили в силу поправки к Уставу МВФ:

         - отменяется официальная цена золота;

         - официально закрепляется система плавающих курсов;

         - повышаются требования к координации внешней и внутренней экономической политики стран - членов МВФ;
         - декларируется намерение превратить СДР в основной резервный актив.

         СДР - специальные права заимствования - международный резервный актив, эмиссия которого осуществляется МВФ и распределяется между странами-членами пропорционально их квотам в МВФ - не стали эффективным инструментом, искусственная надстройка к сложившейся структуре международных валютных резервов.

         Так начала формироваться система управляемого плавания валютных курсов, при которой внешняя несбалансированность расчетов (платежного баланса) регулируется за счет:

         - постепенного изменения валютных курсов;

         - одновременного проведения внутренних макроэкономических преобразований.

         Валютная политика страны стала неотъемлемым элементом макроэкономической политики.

         4 Национальная валютная политика 

         Анализ основных принципов обмена валют и факторов, определяющих динамику валютных курсов, показывает, что через систему валютных отношений достигается динамическое равновесие внутренней экономики в системе мирохозяйственных связей.

         Валютная политика государства - инструмент регулирования этого равновесия.

         Формирование валютной политики во многом зависит от установленного режима валютных курсов - фиксированного или плавающего. От него зависят и экономические рычаги восстановления нарушенного равновесия.

         При фиксированном курсе - проводятся такие изменения во внутренней политике, чтобы при существующем валютном курсе устранить  внешний дисбаланс - например - при дефиците платежного баланса необходимо за счет продажи валютных резервов сокращать денежную массу, ужесточать денежно-кредитную политику со всеми дефляционными последствиями до тех пор, пока спрос на национальную валюту не восстановится.

         При плавающем курсе - возможна другая крайность - валютный курс под воздействием краткосрочных (спекулятивных) факторов может переоценить макроэкономическую несбалансированность экономики и повлечь за собой нежелательные структурные изменения. 

Валютно-финансовая система международной экономики. Валюта и ее виды, конвертируемость валюты. Эволюция мировой валютной ситемы. Золотой стандарт. Генуэзская конференция. Золотодевизный стандарт. Бреттон-Вудская конференция. Ямайская конференция. Система плавающих валютных курсов. Европейская валютная ситсема. Введение ЕВРО и его последствия Европейского союза и мировой экономики.

         Тема 13. Валютный курс и его регулирование -2ч

 1. Валютные курсы и конвертируемость

         Валюта - с точки зрения материально-вещественной формы - любые выраженные в той или иной национальной денежной единице платежные документы или денежные обязательства, используемые в международных расчетах - банкноты, казначейские билеты, различные виды банковских счетов, чеки, векселя, аккредитивы и другие платежные средства.

         Эти платежные документы, выраженные в различных валютах, покупаются и продаются на валютном рынке. Спрос и предложение на национальном валютном рынке формируются в результате столкновения денежных требований и обязательств. 

         Конвертируемость валюты - определяется национальным режимом регулирования валютных сделок по различным видам операций для резидентов и нерезидентов.

         Различают:

         - свободно конвертируемые валюты - не имеющие законодательных ограничений на совершение валютных сделок по любым видам операций (торговым, неторговым, движению капитала) для резидентов и нерезидентов;

         - частично конвертируемые валюты - валюты стран, где существуют количественные ограничения или разрешительные процедуры на обмен валюты по отдельным видам операций или для различных субъектов валютных сделок;
         - неконвертируемые или замкнутые валюты - национальные денежные единицы тех стран, законодательство которых предусматривает ограничения практически по всем видам операций (советский и российский рубль до середины 1992г.).

         Валютный рынок:
         - совокупность всех отношений, возникающих между субъектами валютных сделок;
         - множество крупных КБ и других финансовых учреждений, связанных между собой современными коммуникационными средствами связи, с помощью которых осуществляется торговля валютами.

         Выделяют межбанковский валютный рынок, где подавляющая часть валютных операций проводится в безналичной форме. Незначительная часть рынка приходится на торговлю монетами и обмен наличных денег в валютных пунктах. В ряде стран есть валютные биржи.

         Национальные валютные рынки тесно связаны между собой, взаимопереплетены и являются составной частью глобального мирового валютного рынка.

         Валютный курс - соотношение обмена двух денежных единиц или цена одной денежной единицы, выраженная в денежной единице другой страны.

         Валютная котировка - фиксирование курса национальной денежной единицы в иностранной.

         Прямая котировка - 1, 10, 100 ед. иностранной валюты = Х единиц национальной валюты.

         Обратная котировка - 1, 10, 100 ед. национальной валюты = Х единиц иностранной валюты. В большинстве стран устанавливается прямая котировка, в Великобритании обратная, в США обе.
         Различают:

         - курс покупателя - курс, по которому банк-резидент покупает иностранную валюту за национальную:

         - курс продавца - курс, по которому он продает иностранную валюту за национальную.

         Разница между курсами - маржа, покрывающая издержки и формирующая прибыль банка по валютным операциям.

         Валютные курсы различаются по видам платежных документов, которые являются объектом обмена - различают курс телеграфного перевода, курс чеков, курс банкнот (меняльных контор).

         «Кросс-курс» - котировка двух иностранных валют, не являющихся национальными для котировщика (курс доллара к йене, установленная немецким банком).

          Кросс-курсы на различных национальных валютных рынках различны, это создает условия для валютного арбитража - для операций с целью извлечения прибыли из разницы валютных курсов одной и той же денежной единицы на различных валютных рынках (спекуляций).

         Различают:

         - курсы наличных (кассовых) сделок (курс «спот») - валюта поставляется немедленно (в течение двух рабочих дней);

         - курсы срочных сделок (форвардные) - реальная поставка валюты осуществляется через четко определенный период времени.

         Курс «спот» - базовый курс валютного рынка, по которому происходит регулирование текущих торговых и неторговых операций.
         Форвардный курс - устанавливается участником валютной сделки, которая реально будет осуществлена через определенный период времени на фиксированную дату, например, банк обязан продать клиенту валюту в декабре по курсу на 1 сентября независимо от курса «спот» в декабре.

         Форвардные сделки осуществляются в целях спекуляции или страхования валютных рисков (хеджирования). 

 Динамика валютных курсов - это ряд валютных курсов одной валюты по отношению к другой за определенный период времени.

         Динамика обменного курса двух валют не дает полного представления об их реальном движении. Поэтому измеряют средний курс валюты по отношению к какому-либо набору валют - «корзине».

         Наиболее известные счетные коллективные единицы:

         - ЭКЮ - применяется в рамках Европейской валютной системы и рассчитывается на базе «корзины» всех валют ЕВС;

         - СДР - счетная единица, используемая МВФ и рассчитываемая на базе «корзины» их пяти основных валют.

         Курс «корзины» как правило более стабилен, чем курсы отдельных валют. Официальный курс рубля до 1992г. рассчитывался на основе «корзины» из шести валют: $ США, марка ФРГ, японская йена, французский франк, швейцарский франк, фунт стерлингов.

         2.  Факторы, влияющие на изменение валютного курса

         Валютный курс - важнейший «нервный узел» всей системы международных экономических отношений. 

         Определяющие факторы валютного курса - это комплекс внешних и внутренних факторов - от долгосрочных экономических до политических и даже психологических, определяющих экономику страны. Это и состояние денежной массы, инфляция, спрос и предложение на валюту, политическая стабильность и многое другое.

         Общий вывод: курс валюты повышается в стране, где более высокие темпы экономического роста и спроса на различные виды активов.

         Гипотеза: основой соотношения обмена двух валют является паритет покупательной способности (ППС). В соответствии с ней динамика валютного курса связана с ценами:

P1 = r * P2       r = P1 : Р2 

где: r - валютный курс, Р1 и Р2 - уровни цен в рассматриваемых странах.

         Конечно механизм выравнивания применим не ко всем товарам и услугам. Но в странах с высокой экономикой она работает, а в условиях гиперинфляции индексы внутренних цен и курса валюты к доллару практически совпадают. Кроме того, она подтверждается в долгосрочном плане, а в краткосрочном не находит достаточных подтверждений.

         Взаимосвязь валютного курса с торговым балансом (обратная связь): при увеличении отрицательного сальдо торгового баланса создается предпосылка к падению национальной валюты и наоборот. Причина - страна больше расходует денег за границей на приобретение иностранных товаров, чем получает, на валютном рынке растет спрос на иностранную валюту и предложение национальной валюты.
         Взаимосвязь валюты с процентной ставкой: более высокая %-я ставка в США по отношению к ФРГ делает для инвестора, размещающего деньги в банк, доллар более привлекательным. Спрос на доллар растет, его курс повышается и наоборот. Но эта закономерность справедлива для реальных %-х ставок, а не номинальных (без учета темпов инфляции).

         Взаимосвязь валюты с денежно-кредитной политикой: при ужесточении денежно-кредитной политики ограничивается рост денежной массы, следовательно относительно сокращается предложение национальной валюты на валютных рынках, что должно вести к росту ее курса и наоборот.

Валюта и налоговая политика: ужесточение налоговой политики в целом и особенно по отношению к нерезидентам или введение каких-либо ограничений по отдельным видам операций однозначно ведет к падению курса национальной валюты.

         Один из инструментов валютной политики - валютные интервенции ЦБ с целью корректировки динамики валютного курса (если есть запасы валюты). Это временная мера, в случае глобальной несбалансированности интервенции не действуют.
         Общие закономерности изменения валютных курсов в зависимости от различных факторов:
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          Курс национальной валюты по отношению к иностранной повысится, если:

         - увеличится денежная масса в стране М1;

         - уменьшится денежная масса в иностранном государстве М2;

         - повысится ВВП в данной стране N1;

         - снизится ВВП в иностранном государстве N2;

         - понизятся процентные ставки в данной стране i1;

         - повысятся процентные ставки в иностранном государстве i2;

         - повысятся ожидаемые темпы инфляции в данной стране p1;

         - понизятся ожидаемые темпы инфляции в иностранном государстве р2;

ухудшится торговый баланс данной страны.

Валютный курс и его разновидности. Понятия, виды, котировки валютного курса. Расчетные виды валютного курса. Равновесный валютный курс. Спрос и предложение на иностранную валюту. Зависимость цен от валютного курса. Стабильность валютного курса. Джей-кривая.
         Тема 14. Международные финансовые рынки -2ч

Структура международного финансового рынка.  Международный рынок валют, его функции и участники. Формы торговли валютой.  Арбитраж. Валютные риски. Структура кредитного рынка. Международный рыной титулов собственности. Структура рынка акций. Международный рынок дериватов и его структура. Торговля на биржах. Внебиржевая торговля.

         Тема 15. Платежный баланс -2ч

         1 Методика составления платежного баланса

         Платежный баланс (ПБ) - представляет собой статистический отчет обо всех международных сделках резидентов той или иной страны с нерезидентами за определенный период времени.  Он отражает - соотношение между объемом товаров и услуг, полученных данной страной из-за границы и предоставленных ею загранице, а также изменения в ее финансовой позиции по отношению к загранице.

         Основополагающий метод составления ПБ - метод двойной записи международных сделок. Суть этих методов - по каждой регистрируемой сделке платеж и поступление должны сходиться. При составлении ПБ используется система двойной бухгалтерской записи: одна регистрируется по кредиту со знаком +, а другая по дебету с -, и сумма их должна равняться нулю.

         Например, экспорт товара за иностранную валюту:

	
	Кредит
	Дебет

	Экспорт...............................................
	100
	-

	Валютные активы банков..................
	-
	100


Или вывоз оборудования в счет оплаты уставного капитала за рубежом:

	
	Кредит
	Дебет

	Экспорт...............................................
	100
	-

	Прямые инвестиции за рубежом.......
	-
	100


         Вывод: 

         - для активов - материальных и финансовых - проводка по кредиту означает операцию по вывозу и, следовательно, к уменьшению, а контрпроводка по дебету - показывает операцию по ввозу, увеличению;

         - для пассивов - обязательств - закономерность противоположная.

          Например, РК заняла у США 100 млн.$. :

	
	Кредит
	Дебет

	Актив (сальдо банковских счетов в США на РК)
	-
	100

	Пассив (долговые обязательства РК перед США)
	100
	-


         Дебиторская - нам должны, кредиторская - мы должны.

Важнейший принцип построения ПБ - проведение различия между резидентами и нерезидентами при учете всех сделок.

         Резиденты - физические лица страны с постоянным местожительством в этой стране, в т.ч. временно находящиеся за рубежом, юридические лица страны с местонахождением в этой стране, предприятия и организации - не юридические лица, созданные в соответствии с законодательством страны, но находящиеся за ее пределами, дипломатические и иные представительства страны за ее пределами, зарубежные филиалы и представительства резидентов страны.

         Есть два подхода к регистрации операций для статистики ПБ: регистрация сделок на момент расчета и на момент операции.

Регистрация «на момент расчета» - охватывает только сделки с наличными платежами.

         Регистрация «на момент операции» - отражает все стадии заграничных операций, кредиты, долги, поэтому сегодня - это основной метод составления ПБ.

         Система двойной записи предполагает равенство сальдо по дебетовым и кредитовым статьям, но неоднородность цен, разница во времени регистрации сделок и др. неизбежно приводит к искажениям, что обусловило введение в ПБ статьи «Ошибки и пропуски». Эта величина как правило относительно невелика и стабильна.  При слабом контроле государства она может вырасти и тогда дает представление о незарегистрированном оттоке или притоке капитала.

Классификация статей платежного баланса.

(в соответствии с методикой 5-го издания МВФ «Руководство по ПБ», действует с 1993г.)

ПЛАТЕЖНЫЙ БАЛАНС: стандартные компоненты.

  Счет текущих операций

          А) Товары и услуги

Товары (торговый баланс)

Экспорт и импорт товаров

Товары, предназначенные для переработки

Ремонт

Товары, доставленные к портам перевозчиками

Немонетарное золото

Услуги (нефакторные)

Транспортные услуги

Туризм
Деловой
Индивидуальный
Услуги связи

Строительные услуги

Страховые услуги

Финансовые услуги

Компьютерные и информационные услуги

Роялти и лицензионные вознаграждения

Прочие услуги в сфере бизнеса

Развлечения, культурные мероприятия, отдых

Услуги государственных учреждений, не включенные в другие статьи

          В) Поступления (от факторных услуг)

Выплаты лицам наемного труда

Доходы от инвестиций
Прямые инвестиции
Доход от акций

Поступления от предоставленного кредита (процент)

Портфельные инвестиции

Доход от акций (дивиденды)

Проценты от операций с облигациями, краткосрочными ценными бумагами и прочими инструментами денежного рынка

Прочие инвестиции

          С) Текущие переводы (текущие трансферты)

Общие государственные

Прочие секторы
Денежные переводы работающих

Прочие переводы
          Счет движения капитала и финансов

          А )Счет движения капитала

Переводы капитала (капитальные трансферты)

Общие государственные

Прочие секторы
Переводы мигрантов

Списание долга
Прочие
Приобретение - продажа нефинансовых активов
В Счет финансов (финансовый счет)

Прямые инвестиции

За рубежом

Акционерный капитал

Реинвестированный доход

Прочие виды капитала

Во внутреннюю экономику

Акционерный капитал

Реинвестированный капитал

Прочие виды капитала

Портфельные инвестиции *

Активы

Ценные бумаги

Долговые ценные бумаги

Облигации и краткосрочные ценные бумаги

Инструменты денежного рынка

Финансовые производные инструменты

Пассивы

Ценные бумаги

Долговые ценные бумаги

Облигации и краткосрочные ценные бумаги

Инструменты денежного рынка

Финансовые производные инструменты

Прочие инвестиции 

Активы

Торговые кредиты

Займы

Валюта и депозиты

Прочие активы

Пассивы

 Торговые кредиты

Займы

Валюта и депозиты

Прочие активы

Резервные активы (официальные резервы)

Монетарное золото

Специальные права заимствования
Резервная позиция в МВФ
Иностранная валюта
Валюта и депозиты

Ценные бумаги
Прочие требования

         Каждая статья данного раздела дается в разбивке по четырем секторам: руководящие денежно-кредитные учреждения, государственные органы, банки, прочие секторы.
         Роялти - периодические отчисления продавцу (лицензиару) за право пользования предметом лицензионного соглашения. На практике, роялти устанавливаются в виде фиксированных ставок, которые выплачиваются лицензиатом через согласованные промежутки времени в течение действия лицензионного соглашения. Ставка Р. устанавливается в процентах от стоимости чистых продаж лицензионной продукции, ее себестоимости, валовой прибыли или определяется в расчете на единицу выпускаемой продукции. Наиболее распространенным методом является исчисление Р. в процентах от стоимости продаж продукции.

        2. Структура платежного баланса

         ПБ имеет два основных раздела: Счет текущих операций и Счет движения капитала и финансов - капитальные статьи.
         Текущий счет - отражает операции с реальными товарами, услугами, доходом.

         Счет движения капитала - показывает финансирование движения потоков реальных ресурсов.

         Счет движения капитала использует классификацию:

         - по типу капитала - прямые инвестиции, портфельные, прочий капитал и резервы;

         - традиционное деление на долгосрочные активы (финансовые требования резидентов к нерезидентам) и пассивы (финансовые требования нерезидентов к резидентам);

         - разбивку в соответствии с институциональной принадлежностью - государственные органы, финансовые власти, прочие банки и др.

         Прочие инвестиции - коммерческие кредиты поставщиков, авансы, просроченные платежи, долгосрочные кредиты МВФ.

         Резервные активы - государственный золотой запас (монетарное золото), резервная позиция страны в МВФ, активы в иностранной валюте и другие активы ЦБ для регулирования ПБ.
         Согласно современной концепции МВФ - сальдо баланса по текущим операциям и капитальным статьям за исключением официальных резервов классифицируется как итоговый баланс, который уравновешивается операциями с официальными резервами.

         3. Анализ платежного баланса.

         В соответствии с принципами построения платежного баланса  он всегда является сбалансированным.
Понятие отрицательное и положительное сальдо применимо только к его отдельным частям.

         Внутри общего ПБ выделяют сальдо торгового баланса, баланса по текущим операциям, баланса движения капитала и баланса официальных расчетов.

         Сальдо торгового баланса - формируется как разница между экспортом и импортом только товаров (без учета услуг). Отрицательное сальдо - результат сокращения экспорта или роста импорта. Выводы - разные.

         Сальдо баланса по текущим операциям - определяет потребность страны в финансировании. Положительное сальдо - страна является нетто-кредитором, дефицит - чистый должник. 

         Страна с положительным сальдо - инвестирует часть национальных сбережений за границей вместо того, чтобы наращивать внутреннее накопление капитала.

         Сальдо движения капитала и финансов - фактически зеркальное отражение состояния текущего сальдо, т.к. показывает финансирование потока реальных ресурсов. Часть зеркального отражения обычно приходится на статью «Чистые ошибки и пропуски».
         Сальдо баланса официальных расчетов - наиболее распространенное определение общего (итогового) сальдо платежного баланса и свидетельствует об увеличении (уменьшении) ликвидных требований к стране со стороны нерезидентов или об увеличении (уменьшении) официальных резервов страны в иностранных ликвидных активах. Это сальдо охватывает все статьи кроме «Резервные активы».

         Международная инвестиционная позиция страны - статистический отчет о величине внешних активов и обязательств на начало и конец отчетного периода, а также всех изменениях в течение этого периода за счет произведенных финансовых операций, стоимостных и других изменениях в накопленных активах. Искомая величина = внешние активы - обязательства резидентов. Если сальдо + - страна «чистый кредитор», если -, то «чистый должник».

 4. Регулирование платежного баланса

         ПБ всех стран мира постоянно находятся в неравновесии, т.е. сальдо по текущим операциям и сальдо итогового баланса обычно не равны нулю и поэтому балансируются: движением капитала, государственными балансирующими операциями и изменениями в резервах, чтобы уравновесить платежный баланс.

         Неравновесие ПБ - их характерная современная черта, раньше - как правило исключение. Это вызвано резким нарушением равновесия в мировой экономике.

         Неравновесие ПБ, являясь регулятором внутриэкономических процессов, вызывает ряд последствий для экономики страны:

         - стабильно положительное сальдо по текущим операциям укрепляет позиции национальной валюты и одновременно позволяет иметь прочную финансовую базу для вывоза капитала за границу;

         - стабильно отрицательное сальдо ослабляет позиции национальной валюты и подталкивает к большему привлечению иностранного капитала;

         - если подобный приток капитала осуществляется не через долгосрочные предпринимательские инвестиции (прямые и портфельные), а через государственные и частные банковские займы, особенно посредством чрезвычайного финансирования и роста внешних обязательств, то это ведет к быстрому росту внешнего долга страны и выплат по нему - страна начинает жить в кредит;

         - сильные колебания сальдо баланса по текущим операциям в обе стороны вызывают неблагоприятные последствия для страны: резкое увеличение положительного сальдо создает базу для быстрого роста денежной массы и стимулирует инфляцию; резкое увеличение отрицательного сальдо вызывает «обвальное» падение обменного курса, что вносит хаос во внешнеэкономические операции страны.

         Вывод: при рассмотрении равновесия ПБ в центре внимания - дефицит текущего ПБ и сильные колебания его сальдо.
         5. Методы государственного регулирования ПБ.

         1) Прямой контроль, включая регламентацию импорта (количественные ограничения), таможенные и другие сборы, квоты, запреты или ограничения на перевод за рубеж доходов по иностранным инвестициям и денежных трансфертов частных лиц, резкое сокращение безвозмездной помощи, вывоза краткосрочного и долгосрочного капитала и т.п. Последствия - враждебное восприятие этих мер вне и внутри страны.

        В краткосрочном плане дает положительный эффект - при наличии соблюдения этих мер фирмами и сильной государственной власти.

В долгосрочном периоде - создает «тепличный режим» для местных производителей, снижает интерес иностранных инвесторов и др.

Возможна как мера - субсидирование экспорта - но она дорога и связана с состоянием бюджета страны.

         2) Дефляция - борьба с инфляцией нацелена на решение внутриэкономических задач, но побочным эффектом имеет улучшение состояния ПБ.  Существует две точки зрения:

         - традиционные для дефляционной политики последствия - снижение объема производства, инвестиций и доходов - ведет к сокращению импорта и росту резервных мощностей для наращивания экспорта. Повышение процентной ставки - привлекает в страну краткосрочный капитал (при низком уровне политического риска);
         - дефляция уменьшает экспорт и увеличивает импорт - повышает курс национальной валюты и увеличивает возможности импортеров. А для экспортеров это значит - обмен валюты на национальную дает ее меньше.

          3) Изменения обменного курса (при твердом и плавающем курсе - валюта всегда должна быть под контролем государства) - помогают регулировать равновесие ПБ.
         Эффект от этого метода (ревальвации-девальвации) ослабляется эластичностью экспорта и импорта и инерцией внешнеторговых потоков. Поэтому различают кратко-, средне- и долгосрочное воздействие изменений в обменном курсе на платежный баланс. Это искусство, которым страны СНГ владеют крайне слабо. За мимолетными выгодами  проигрываем гораздо больше. Так, на ввоз долгосрочного капитала, определяемый перспективными целями, изменения валютного курса отражаются слабо. Краткосрочный капитал (спекулятивный) - при ревальвации увеличивается, при девальвации уменьшается. 

Понятие платежного баланса, его структура. Счет текущих операций. Торговый баланс и баланс товаров и услуг. Взаимосвязь счетов платежного баланса. Изменение официальных резервов иностранной валюты. Микроэкономическая роль платежного баланса. Экономическая политика и платежный баланс. Основные методы регулирования платежного баланса.
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